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- Según los datos de Aduanas, los 
embarques de enero fueron históri-
cos, los más abultados de los últi-
mos 12 años, aumentando más de 
30 % que en el comienzo de 2017. 

 El año 2018 comenzó con un fuer-
te impulso en las exportaciones de 
carne vacuna. De acuerdo a da-
tos de solicitudes de exportación 
de Aduanas, en enero sumaron 
30.171 toneladas peso embarque, 
31,8 % más que en el mismo mes 
de 2017 y el mayor volumen para el 
primer mes del año desde 2006. ...

Vertiginoso comienzo de las  
exportaciones de carne vacuna

Rusia vuelve a mirar a Uruguay 
- En momentos en los cuales 
Rusia realiza los mayores vo-
lúmenes de compras, Uruguay 
podría aprovechar la ausencia 
de Brasil para abastecer a este 
mercado o impulsar los valores 
en China. Si bien hoy Paraguay 
es el principal abastecedor de 
carne a ese país, Rusia ha em-
pezado a mirar hacia Uruguay 
al tiempo que Argentina se 
ha convertido en una amena-
za cada vez más seria para el 
complejo cárnico uruguayo. ...

-MERCADOS

Seca podría provocar pérdidas por  
US$ 93 millones para la ganadería
- El problema de la sequía está afec-
tando a 6 millones de hectáreas del 
país, abarcando a 4,47 millones de 
vacunos de los cuales 1,6 millones 
son vacas de cría. Estos datos se 
desprenden de un estudio realiza-
do por la consultora APEO en don-
de se destaca que hay unas 430 
mil hectáreas de pasturas afecta-
das por esta situación y que cerca 
de 35% del rodeo vacuno está con 
agua disponible entre 0 y 20, según 
sostuvo el director de APEO, Diego 
Varalla. ...

- ACTUALIDAD

- Con una reposición donde la ma-
yor demanda viene del sur del país 
y la mayor oferta del norte, donde 
más apremia la sequía, el mercado 
de los ganados para el campo se 
mantiene firme y expectante con 
el clima. El director de Megaagro, 
José Pedro Aicardi, sostuvo que es 
necesario ajustar los valores en los 
casos donde el flete es grande ya 
que, de lo contrario, la ecuación no 
cierra y es difícil concretar los ne-
gocios.

El clima marca mayor demanda  
en el sur y más oferta en el norte
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- El año 2018 comenzó con un 
fuerte impulso en las exportacio-
nes de carne vacuna. De acuerdo a 
datos de solicitudes de exportación 
de Aduanas, en enero sumaron 
30.171 toneladas peso embarque, 
31,8 % más que en el mismo mes 
de 2017 y el mayor volumen para 
el primer mes del año desde 2006.

La muy elevada producción del 
mes de diciembre, con faenas que 
superaron las 57 mil reses semana-
les, le imprimió un fuerte impulso a 
las exportaciones de congelado en 
enero. Estas crecieron 43 % anual 
a 27.758 toneladas. Por el contario, 
los embarques de enfriado cayeron 
29 % a 2.414 tons, debido funda-
mentalmente a las menores ventas 
a la Unión Europea (-50 %). 

A pesar de que en la primera sema-
na de enero los embarque a China 
fueron muy reducidos de manera 
de evitar llegar a destino duran-
te las festividades del Año Nuevo, 
este país casi duplicó sus compras 
de carne con hueso respecto a ene-
ro de 2017, con 4.529 toneladas, 
y elevó las de carne congelada sin 
hueso 21 % anual a 9.800 tonela-
das. Además, el valor medio de ex-
portación aumentó 22 % en el caso 
de los cortes con hueso, a US$/t 
3.008, y 14 % para el desosado a 
US$/t 4.460. 

También se constató un fuerte im-
pulso de los embarques a Canadá 
—multiplicando por ocho las ven-
tas de enero de 2017, a 3.062 to-
neladas— y a Rusia, que más que 
los duplicó en la comparación anual 
a 2.131 tons. La salida de Brasil de 
ese mercado, vetado desde no-
viembre, permitió un crecimiento 
de esta corriente comercial. Otro 
quien aprovecha dicha coyuntura 
es Paraguay. /

Vertiginoso comienzo de las  
exportaciones de carne vacuna
Según los datos de Aduanas, los embarques de enero fueron históricos, los más 
abultados de los últimos 12 años, aumentando más de 30 % que en el comienzo 
de 2017 

La muy elevada producción del mes de diciembre, con faenas que superaron las 57 mil reses semanales, 
le imprimió un fuerte impulso a las exportaciones 

- Exportaciones de congelado a la UE superaron a las de enfriado en enero

Otro hecho de destaque en este comienzo de 2018 fue que por primera vez desde setiembre de 2014, 
Uruguay exportó más carne vacuna congelada que enfriada a la Unión Europea. De acuerdo con datos de 
Aduanas, se embarcaron durante enero 1.910 toneladas de carne vacuna congelada a un valor medio de 
US$/t 7.551 y 1.198 tons enfriada a un valor medio de US$/t 10.358. 

Las grandes distorsiones en las fechas de embarque dentro de la cuota 481 es uno de los motivos de estas 
variaciones. En enero de 2017 los embarques de enfriado habían sido 50 % superiores a los de enero de 
2018. Lo que hubiera salido para formar parte de este cupo desde principios de enero en adelante, estaría 
llegando a destino a fin de mes, con una alta probabilidad de que el cupo trimestral ya se hubiese termina-
do. 

Pero además, el mercado europeo demandó un volumen de carne congelada 37 % superior en la compara-
ción anual. Las exportaciones de enfriado a Holanda se desplomaron 61 % anual a 593 toneladas, aunque 
sigue siendo el principal destino dentro del mercado comunitario. Para el congelado también dominó 
Holanda, con 446 toneladas, con un descenso anual de 21 %.

EXPORTACIONES DE CARNE VACUNA CONGELADA A CHINA EN ENERO

FUENTE ADUANAS

El valor medio de 
exportación aumentó 

22 % en el 
caso de los cortes con 
hueso, a US$/t 3.008, 

y 14 % 
para el desosado  
a US$/t 4.460.
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- El director de Food Forward Juan 
Galimberti, sostuvo que fue muy 
bueno que el país participara de la 
feria ProdExpo Moscú a mediados 
de febrero para buscar capitalizar 
la ausencia de Brasil en el mercado 
ruso, y más teniendo en cuenta que 
los meses de febrero, marzo y abril, 
son en los que más volumen de ne-
gocios se concretan. 

“Rusia comienza a prestar nueva-
mente atención a Uruguay. Con-
sulta precios para ver qué tan lejos 
está de China, que es el líder com-
prando los mismos productos que 
llevan ellos”, sostuvo Galimberti. 
Agregó que la cercanía de precios 
es chica por lo que “no es raro que 
en los siguientes dos meses Rusia 
esté dentro de la composición de 
ventas de Uruguay. Tiene que com-
petir con China, pero se pueden dar 
más negocios de los que se venían 
dando en los últimos seis meses”.

En lo que va del año, les ventas de 
carne uruguaya al mercado ruso 
se han duplicado. Para Galimberti, 
la salida de Brasil tiene un efecto 
muy importante y hasta sicológico. 
Explicó que “se trata de un tema 
comercial entre países que afecta al 
importador, que trata de competir 
en el mercado local al que ahora le 
sacaron la carne brasilera”.

Rusia vuelve a mirar a Uruguay
En momentos en los cuales Rusia realiza los mayores volúmenes de compras, 
Uruguay podría aprovechar la ausencia de Brasil para abastecer a este mercado 
o impulsar los valores en China. Si bien hoy Paraguay es el principal abastecedor 
de carne a ese país, Rusia ha empezado a mirar hacia Uruguay al tiempo que Ar-
gentina se ha convertido en una amenaza cada vez más seria para el complejo 
cárnico uruguayo.

El operador agregó que “Paraguay 
hoy se lleva todos los méritos, con 
la mejor demanda de este merca-
do” subiendo casi US$ 600 por 
tonelada los precios. “Hace cinco 
meses atrás había una diferencia 
de US$ 500 a US$ 600 y ahora 
hay US$ 100 o US$ 50”. De todas 
formas, sostuvo que Rusia está 
mirando a Argentina con otros 
ojos. La vecina orilla se está pa-
rando nuevamente después de es-
tar muchos años tirado en el piso 
lo que implica “una sombra para 
la producción uruguaya” porque 
tienen el mismo tipo de animal y 
el mismo tipo de producción que 
Uruguay.  

Galimberti agregó que es una 
realidad que Argentina está pro-
duciendo cada vez más y se está 
parando mejor en el mercado, 
complicando bastante a Uruguay 
en diferentes mercados además 
del ruso. “Se está por habilitar car-
ne con hueso como tiene Uruguay 
para China y en Europa también 
se está complicando porque ma-
neja unos precios más bajos que 
los que tiene Uruguay. Son señales 
que toda la cadena debe entender 
y adaptarse a ellas. Es algo más a 
todos los problemas que el campo 
está teniendo en estos días”.

Si bien es difícil saber cuándo va a 
ingresar Brasil al mercado ruso, se 
maneja que abriría primero la car-
ne de cerdo y entre 7 y 14 plantas 
para carne vacuna para empezar a 
operar. Lo que también habrá que 
tener en cuenta, es que cuando 
Brasil vuelva a comercializar en Ru-
sia, seguramente lo haga a precios 
menores de lo que se está pagando 
actualmente en el mercado. 

El director de Food Forward sostu-
vo que a Uruguay le es interesan-
te Rusia si éste le paga lo mismo o 
por arriba de China, país que hoy 
se lleva cerca del 60% de nuestra 
producción industrial. A Rusia en 
tanto, le va a interesar trabajar con 
Uruguay si le es igual el precio a 
Paraguay o a Argentina. “No va a 
sobrepagar porque es Uruguay. A 
ellos no les interesa si es Angus, 
super Angus, certificado o carne 
AAA. Ellos necesitan producción 
lo más roja posible y con la menor 
cantidad de grasa, porque todas 
las comidas que generalmente se 
hacen con los productos que llegan 
son para comida de olla, o sea, se 
va a picar o cortar en cubitos y si 
es más grasa se hace para hambur-
guesa. Pero los tipos de trimmings 
de Uruguay no les gusta tanto. Les 
gustan más los que hace Brasil en 
cuanto a lo magro”. La producción 
de Uruguay es más parecida a la de 
Argentina. “Si comparás Argentina, 
Paraguay o Uruguay, en Rusia van a 
elegir a Paraguay, no solo porque es 
más barato, sino porque producen 
una carne más similar a la brasile-
ña. Los productos uruguayos están 
muy cargados de grasa por el tipo 
de animal que producimos, al igual 
que Argentina”. 

Además, señaló que Rusia acaba de 
abrir el mercado colombiano que 
tiene una producción muy similar 
a Paraguay, por lo cual las oportu-
nidades para Uruguay son compli-
cadas.

Para Rusia, la palabra calidad es que 
el producto no esté en mal estado. 
“Se fijan en temas organolépticos, 
no es como Europa, Corea o Japón 
que exigen otros aspectos de cali-
dad. En Rusia el producto debe ser 

perfecto para el tipo de producción 
industrial o de restoranes que de-
mandan”. 

Por último, Galimberti sostuvo que 
si Rusia comprara más carne uru-
guaya, al país le podría servir para 
levantar el precio en China. “No 
creo que ningún chino que venga 
comprando en Uruguay hace dos 
años, le guste la idea de que Rusia 
se lleve casi todos los trimmings 
como ocurrió durante 6 meses del 
año pasado”, agregó. /

- MERCADOS

“Rusia comienza a 
prestar nuevamente 
atención a Uruguay. 
Consulta precios 
para ver qué tan 
lejos está de China, 
que es el líder  
comprando los  
mismos productos 
que llevan ellos”

“La vecina orilla  
se está parando  
nuevamente  
después de estar 
muchos años  
tirado en el piso  
lo que implica  

“una 
sombra”  
para la producción 
uruguaya” 
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-EXPORTACIÓN
Marcelo Secco

Buena demanda por carne uruguaya 

- A pesar del buen comienzo del 
año en materia de demanda por 
carne uruguaya, el principal dsafío 
para la industria radica en los cos-
tos interno. “El desafío más impor-
tante para el sector primario e in-
dustrial, de todos los componentes 
de la cadena, es cómo producir con 
costos más altos. No veo capacidad 
de seguir generando valor para sos-
tener el aumento de costos en dó-
lares”, dijo el presidente de la Aso-
ciación de la Industria Frigorífica del 
Uruguay (ADIFU) y CEO Conosur de 
Grupo Marfrig, Marcelo Secco.

Agregó que a este desafío se suma 
la necesidad de ser más competi-
tivos cuando la la carne brasileña 
vuelva al mercado internacional y 
más teniendo en cuenta el posicio-
namiento cada vez más agresivo 
de parte de Argentina. De todas 
formas, Secco reconoció el buen 
comienzo del año 2018 en materia 
de exportación de carnes. Explicó 
que la principal diferencia respecto 
al inicio del año anterior fue la acti-
tud de China, que a pesar de haber 
corregido los precios, como se ve 
en estadísticas de INAC, no dejó de 
comprar. 

Recordó que en 2015 y 2016 hubo 
cierta limpieza de operadores que 
salieron del mercado chino, pero al 
ser el destino donde va el 50% de 
la carne que exporta Uruguay, fue 
uno de los pilares que permitió sos-
tener la actividad y darle flujo a la 
exportación.

En un escenario interno similar al del último año el desafío clave de las empresas 
está en cómo producir con costos más altos. Así lo aseguró el presidente de la 
Asociación de la Industria Frigorífica del Uruguay (ADIFU) y CEO Conosur de Gru-
po Marfrig, Marcelo Secco, quien agregó que no hay “capacidad de seguir gene-
rando valor para sostener aumento de costos en dólares”. Analizando el compor-
tamiento del mercado internacional de la carne, destacó la mayor demanda de 
China en el comienzo del año, pero se mostró preocupado con el terreno que va 
ganando Argentina.

 El empresario de la carne recono-
ció que el segundo semestre nor-
malmente es mejor que el primero 
en precios promedios. Recordó 
que el año pasado comenzó muy 
mal, saliendo de un 2016 muy ca-
tastrófico con China, y eso pesó 
mucho. Destacó que el fiel refle-
jo del buen inicio de este año es 
que la faena fue alta. Aseguró que 
nadie faena porque sí, se faena en 
la medida que haya negocios y se 
vayan validando la materia prima y 
la exportación. 

Sobre lo que significa la competen-
cia argentina, el industrial recordó 
que la vecina orilla logró la habili-
tación de China para el ingreso de 
carne con hueso, lo que es deter-
minante para el país vecino. Opinó 
que si Argentina hace bien los de-
beres, podría frenar a Uruguay en 
el mercado chino a mediados de 
año. Pero consideró que Uruguay 
tiene que seguir trabajando con 
sus clientes, y logrando elementos 
que le permitan ser más compe-
titivo. “No podemos quedarnos 
mirando el partido sin entrar a la 
cancha. Vemos que Argentina está 
haciendo los deberes de forma 
muy agresiva y eso se notará en 
el segundo semestre, sin dudas”, 
afirmó. 

El mapa de destinos de la carne 
uruguaya además de China tiene 
como uno de los principales clien-
tes a Europa. El ejecutivo recono-
ció que en un momento lo entu-
siasmó mucho el fortalecimiento 
del euro, pero finalmente no se le 
pudo sacar el jugo a esa moneda 
fuerte en los negocios por carne, lo 
que denota un poco de debilidad 
de ese mercado. 

De todos modos, reconoció que 
peor sería la situación con un euro 
más débil. Consideró que ese mer-
cado no reaccionó en materia de 
precios, por un tema interno y por-
que Argentina -que es un jugador 
muy fuerte e importante- se viene 
posicionando mejor, lo que le pone 
un techo a ese mercado. 

Señaló que las colocaciones de la 
cuota 481 vienen con una foto 
nueva, porque lo que se colocaba 
en tres meses se comprimió a cua-
tro o cinco semanas, ya que llegará 
en 20 o 30 días, cuando arranca el 
nuevo trimestre y comienza la cuo-
ta. “Ese es el estrés que tiene el ne-
gocio en este momento”, admitió. 

Destacó que el euro fue lo que per-
mitió mantener y validar los precios 
a los que se venía operando. “A ve-
ces nos asustamos cuando vemos 
los cuestionamientos políticos en-
tre Estados Unidos y Europa, pero 
mientras no se meta mano en una 
resolución en Washington o Bru-
selas el negocio continuará y ha-
brá que seguir aprovechando para 
validar la exportación de carne de 
animales terminados a granos, que 
es el que lo sostiene ese sistema”, 
comentó. 

Por otra parte, analizó que la de-
manda de Estados Unidos por 
cortes delanteros y trimming ha 

sido débil, pero en algunos otros 
comenzó a repuntar, sobre todo 
en entraña y vacío. “Son produc-
tos más chicos pero siempre ayu-
dan. En Estados Unidos algunas 
empresas logramos consolidar una 
línea de negocios que a todos nos 
permitió trabajar de forma regular, 
más allá de cómo esté el mercado 
global”, comentó. 

Agregó que en el mercado nortea-
mericano la oferta más agresiva es 
de Nueva Zelanda, que bajó bastan-
te los precios. Pero Secco consideró 
que si Uruguay administra bien la 
cuota que tiene puede seguir gene-
rando ese diferencial, proponiendo 

negocios distintos. “Eso a mi enten-
der lo que está pasando, y el mix 
en el que todos intentamos jugar 
es valorizar las cuotas que usamos 
e intentar generar la mejor integra-
ción”, consideró. 

En resumen, Secco consideró que 
China está más ordenada y estable, 
lo que permitirá trabajar de forma 
regular todo el año si hay materia 
prima; agregó que Europa tiene te-
mas internos por solucionar, pero 
parece haber llegado al piso de pre-
cios. “Parecería que el precio de la 
tonelada de ramp and loin no de-
bería bajar de US$ 10.000 o US$ 
10.500 (por tonelada)”, opinó. /

“El desafío más 
importante para el 
sector primario e 
industrial, de todos 
los componentes de 
la cadena, es cómo 
producir con costos 
más altos. No veo 
capacidad de seguir 
generando valor 
para sostener el 
aumento de costos 
en dólares”,

“No podemos que-
darnos mirando el 
partido sin entrar a la 
cancha. Vemos que 
Argentina está ha-
ciendo los deberes de 
forma muy agresiva 
y eso se notará en el 
segundo semestre, 
sin dudas”
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- Considerando que la seca está 
abarcando a una zona criadora, la 
consultora analizó el impacto que 
tendría en este rubro, donde se 
preveía un incremento del Ingreso 
de Capital de 43 US$/ha a 47 US$/
ha debido a la mejora en el precio 
de la vaca gorda. 

Si bien las relaciones de precios en 
el sistema criador han mejorado, 
tras la seca si disminuyeran un 
10% las variables relacionadas al 
resultado económico de la cría, es 
decir, el precio y/o peso del terne-
ro, el peso y/o precio de la vaca 
que se vende del sistema, el por-
centaje de marcación y la cantidad 
de vacas que se entoran por ha, 
podría pasar de 47 US$/ha a 17 
US$/ha. Esto implicaría una pérdi-
da económica en los sistemas de 
producción de 67%, lo que signi-
fica que el país podría perder US$ 
93 millones como consecuencia 
de esta sequía. 

Varalla sostuvo que “si un siste-
ma criador, en vez de tener 72 
de marcación tiene 65, si en vez 
de destetar 140 kg de terneros 
desteta 125 kg y en vez de tener 
0,54 vacas entoradas por ha tie-
ne 0,49, lo cual es muy probable 
que pase, el resultado económico 
disminuiría en US$ 93 millones”. 
Agregó que, si esta cuenta se lleva 
a número de terneros, estos US$ 
93 millones equivalen a 300.000 
terneros.

Seca podría provocar pérdidas por  
US$ 93 millones para la ganadería
El problema de la sequía está afectando a 6 millones de hectáreas del país, abar-
cando a 4,47 millones de vacunos de los cuales 1,6 millones son vacas de cría. 
Estos datos se desprenden de un estudio realizado por la consultora APEO en 
donde se destaca que hay unas 430 mil hectáreas de pasturas afectadas por esta 
situación y que cerca de 35% del rodeo vacuno está con agua disponible entre 0 
y 20, según sostuvo el director de APEO, Diego Varalla.

El director de APEO sostuvo que 
para este 2018 la consultora ya avi-
zoraba un año complicado para la 
industria ya que el modelo vacuno 
disminuyó un 10% en las categorías 
de recría e invernada. “La industria 
tiene un 10% menos de ganado”. 
Destacó como muy negativo lo que 
sucede con las vacas, ya que se pre-
vé una falta importante de esta ca-
tegoría. “La faena podría cerrar el 

ejercicio 2017-2018 con una baja 
del 6%”, estimó Varalla.

Lo que le queda por faenar a la in-
dustria en este semestre, analizan-
do los números de DICOSE y restán-
dole lo que ya se faena, equivaldría 
a casi todos los novillos de 2 años, 
los cuales tendrían que ser faena-
dos para cubrir las necesidades de 
la industria. Actualmente casi todo 

lo que se faena tiene destino a la 
exportación, lo que muestra la avi-
dez del mercado externo, pujando 
por el precio del ganado, explicó 
Varalla. 

El director de APEO sostuvo que, 
por más que se concreten lluvias en 
el corto plazo, la situación difícil-
mente se pueda revertir ya que aún 
queda pasar el período más difícil 
del año que es el invierno, estación 
a la que se va a ingresar sin pasto. 
“Hay que moverse rápido. Va a ha-
ber que recomponer la base forra-
jera”. Varalla sostuvo que hay poco 
margen en el sistema para gastar 
plata, pero señaló que “no hay que 
ahorrar, hay que invertir en pasto 
de calidad porque en el invierno 
ese pasto será el motor de cual-
quier establecimiento del norte”. A 
su entender, las vacas que están en 
mal estado y que no se van a pre-
ñar, hay que sacarlas y señaló que 
es fundamental adelantar el ingreso 
de los toros y tener los resultados 
de los análisis de gestación lo antes 
posible. 

Para la invernada en tanto, los siste-
mas en el norte están trabajando en 
cómo minimizar las pérdidas mien-
tras que en el sur, en cómo maxi-
mizar las ganancias. Varalla sostuvo 
que hay que tener en cuenta tam-
bién que el valor de la reposición es 
cara para los invernadores, lo que 
se suma a la situación forrajera. 

“Cuando salga la oferta de ganados 
hay que tratar de comprar la mayor 
cantidad posible y apuntar a una 
post zafra que puede ser interesan-
te este año”. 

Por último, Varalla se refirió al im-
pacto para la exportación en pie 
que tendrán los 300 mil terneros 
menos que podrían haber como 
consecuencia de esta seca. “Uru-
guay, con 300.000 terneros, parti-
cipó del 55% de la demanda turca 
en 2017”, al tiempo que para este 
año se prevé una demanda de Tur-
quía de unos 700.000 animales. /

“Cuando salga la 
oferta de ganados 
hay que tratar de 
comprar la mayor 
cantidad posible y 
apuntar a una post 
zafra que puede 
ser interesante este 
año”

“La faena  
podría cerrar  
el ejercicio  
2017-2018 
 con una 
baja del 

6%”,

- ACTUALIDAD 
Diego Varalla
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- En momentos donde el rendi-
miento nacional viene creciendo 
15 a 20 kg por año, el director de 
Unicampo Esteban Hoffman, sostu-
vo que difícilmente se logará alcan-
zar productividades de 2.000 kg/
ha. Analizando el comportamiento 
de las últimas 10 zafras, ésta será 
una de las peores por varios mo-
tivos, más allá de los netamente 
productivos asociados al déficit de 
precipitaciones. “No sabemos si la 
condición hídrica nos va a permitir 
llegar a los 2.000 kg/ha o si va a ser 
como la de 2008-2009 cuando no 
llegamos” y los rendimientos ron-
daron los 1.700 kg/ha. 

Hoffman agregó que para las so-
jas sembradas en fecha, el período 

Zafra de soja podría ser una de los 
peores de los últimos 10 años
La seca que está afectando al país provocará un rendimiento por lo menos 1.000 
kilos por debajo de la zafra pasada. Para el director de Unicampo, Esteban Hoff-
man a diferencia de lo que ocurrió con otras campañas malas como la de 2008-
2009 o la de 2010-2011, este año se presentan otros problemas como el atraso 
cambiario, los altos costos y las perspectivas hacia adelante. Para Hoffman, si bien 
si se registran precipitaciones podrían mejorar la situación de las sojas de segun-
da, esto no cambiaría en nada el mal resultado productivo que se tendrá, ya que 
representa un volumen muy bajo de la soja producida en Uruguay. 

crítico del cultivo comenzó hace 15 
días. “Parece que la soja estuviera 
en R3 pero no lo está y debería 
ya estar en R4”, explicando que el 
cultivo debería estar en una etapa 
de desarrollo más avanzado al que 
presenta actualmente. Consideran-
do que una de las peores zonas 
afectadas por la seca es donde se 
concentra el 85% del área agrícola 
del país, el director de Unicampo 
sostuvo que “15 o 20 mm podrían 
ayudar a que los cultivos no se 
mueran, pero no resuelven nada”. 

En la zona litoral sur hay cultivos en 
muy mal estado, lo que lleva a que 
los agricultores aseguren que hoy, 
arriba de las chacras “tienen cero 
kilo de soja”, cuando deberían estar 

llenando el grano. Las sojas de se-
gunda en tanto, han recibido algo 
más de agua mientras que aún les 
resta tiempo para definir su poten-
cial. De todas formas, Hoffman sos-
tuvo que hay que tener en cuenta 
que se trata de una proporción baja 
del cultivo en Uruguay, por lo cual 
en el promedio general no aporta-
rían demasiado.

Por otro lado, Hoffman sostuvo que 
en las zafras en las que se no se lle-
gó a los 2.000 kg/ha, como en la 
de 2008-2009 las chacras eran 10 
años menores, mientras que en la 
2010-2011, más del 60% también 
eran jóvenes. Hoy, en las zonas de 
mejor aptitud, tenemos chacras 
con 14 o 15 años de agricultura 
que están “hechas pedazos”, lo 
cual también influirá en los resulta-
dos productivos. “La soja hoy está 
posicionada en el litoral y hay un 
área muy grande de esa zona que 
está pasando muy mal, por lo cual 
es muy difícil predecir los rendi-
mientos. Por eso me inclino a decir 
y ojalá que me equivoque, que peli-
gra alcanzar rendimientos de 2.000 
kg/ha”.

Hoffman agregó que estos meno-
res niveles de producción tendrán 
un impacto muy fuerte dentro del 
sistema agrícola y en el sector en 
general ya que hoy, a diferencia 
de la zafra 2008-2009 o la 2010-
2011 donde la seca provocó ren-
dimientos muy bajos, los costos 

eran otros, el dólar valía más y las 
rentas eran más bajas. Además, 
en aquel momento “el nivel de en-
deudamiento era extremadamente 
bajo. Teníamos menos del 10% de 
la deuda que tenemos ahora, con 
un nivel de morosidad muy bajo y 
además se venían acumulando re-
sultados muy buenos en zafras an-
teriores”. 

Agregó que el costo de vida tam-
bién era distinto y producir soja cos-
taba 200 US$/ha menos que ahora. 
Por otro lado, los resultados de las 
campañas de invierno también eran 
mejores a las actuales, haciendo al 
complejo agrícola más competitivo 
y no tan dependiente de la soja.

“Además se miraba para adelante, y 
el escenario era bien distinto de lo 
que vemos ahora. Había opciones”. 
Según Hoffman en aquel momen-
to, otros rubros como la ganadería 

o la lechería atravesaban buenos 
momentos. 

El director de Unicampo entiende 
que esta realidad la podríamos ha-
ber tenido el año pasado, pero la 
distribución de las lluvias permitió 
alcanzar resultados record en la 
producción de soja y de maíz. La 
cosecha de sorgo también fue bue-
na y los cultivos de invierno tuvie-
ron resultados productivos favora-
bles. “Actualmente la ganadería no 
la está pasando nada bien y se va a 
ver enfrentada a una situación muy 
crítica en donde los costos para 
mantener el ganado vivo van a ser 
terribles. No hay fibra y hay menos 
granos para reserva”. 

Sin querer ser pesimista, pero mos-
trándose netamente preocupado 
por el escenario hacia adelante, Ho-
ffman aseguró que este 2018 va a 
ser un año “muy largo”. /

“Las lluvias de 
15 o 20 mm  
podrían ayudar  
a que los  
cultivos no  
se mueran,  
pero no  
resuelven nada”



-DESDE ADENTRO - José Pedro Aicardi
Director de Megaagro - Integrante de Pantalla Uruguay 

- Sin duda existe un escenario muy 
distinto en cuanto a la oferta de 
comida en el sur que en el norte, 
donde la falta de agua está hacien-
do mella y hay zonas donde la si-
tuación es realmente critica. En el 
norte, incluso en aquellos campos 
más empastados, la situación de las 
aguadas es muy compleja.

Para el operador José Pedro Aicardi, 
director de Megaagro, en este es-
cenario, la reposición se ha mante-
nido con firmeza, pero se observa 
que la mayor demanda hoy está en 
el sur del país o en este dónde ha 
llovido más y la mayor oferta está 
apareciendo del norte. “La realidad 
de valores para una misma catego-
ría es muy amplia porque depende 
del flete. La distancia está hacien-
do que un mismo ganado o clase, 
tengan diferencias importantes en 
cuanto al precio por los fletes”. A 
su entender, esta realidad es la que 
hoy está regulando el mercado. 
Agregó que es necesario ajustar los 
valores para que la ecuación cierre 
y se puedan concretar los negocios. 
En este sentido sostuvo que el mer-
cado se mueve más porque el ven-
dedor del lado norte está cediendo 
porque la demanda esté muy acti-
va. “Más allá de que en el sur llovió 
mejor tampoco hay tanta abundan-
cia de pasto”. 

En cuanto al mercado para el gana-
do gordo, Aicardi destacó la firme-
za que se observó durante todo el 
mes de enero y lo que va de febre-

El clima marca mayor demanda  
en el sur y más oferta en el norte
Con una reposición donde la mayor demanda viene del sur del país y la mayor 
oferta del norte, donde más apremia la sequía, el mercado de los ganados para el 
campo se mantiene firme y expectante con el clima. El director de Megaagro, José 
Pedro Aicardi, sostuvo que es necesario ajustar los valores en los casos donde el 
flete es grande ya que, de lo contrario, la ecuación no cierra y es difícil concretar 
los negocios.

ro, con una faena sostenida por en-
cima de las 50.000 reses que “ojalá 
se pueda seguir manteniendo”.

De todas formas, teniendo en cuen-
ta los problemas climáticos y la gra-
ve situación forrajera, sostuvo que 
“habrá que ver qué tipo de ganado 
sigue dispuesto a recibir la indus-
tria”. Respecto a los valores, Aicardi 
entiende que están estables con la 
buena noticia de que todas las ca-
tegorías tienen colocación lo cual 
es muy positivo. “Es importante 
que todos los ganados se puedan 
cargar independientemente de la 
gordura que tengan. Estamos con 
entradas ágiles para todas las cate-
gorías”.

En cuanto a los precios, sostuvo 
que en vacas y novillos hay un es-
pectro importante dependiendo 
de la calidad de los ganados. “Los 
novillos pesados y muy buenos 
cotizan en el eje de los US$ 3,20, 
los novillos gordos US$ 3,15 y los 
generales US$ 3,10 y hasta algún 
centavo por debajo. “En la medida 
que se ha complicado más el clima, 
las frecuencias de carga son más 
de ganados buenos a generales, 
que de pesados o especiales, por 
lo cual, lo que más se venden son 
los novillos de US$ 3,10. Los más 
buscados por la industria y que tie-
nen más competencia en cuanto a 
precio son esos ganados de punta, 
pero lógicamente no hay mucho 
volumen”.

En la vaca, el rango de precios os-
cila entre US$ 2,90 y US$ 3. “En-
contrar una vaca pesada es muy 
difícil, por lo que en general se 
manejan precios entre US$ 2,90 
y US$ 2,95”. Para esta categoría 
las entradas también son cortas, 
explicó el operador. 

En el caso de las vaquillonas, los 
precios varían entre US$ 3,05 y 
US$ 3,10 siendo las vacas espe-
ciales las más demandadas por el 
abasto y a su vez, las más difíciles 
de encontrar. 

Aicardi sostuvo que sería muy po-
sitivo para el sector poder man-
tener estos volúmenes de faena, 
pero “es probable que ésta se 
ajuste un poco porque en la medi-
da que no llueva, y la comida siga 
faltando, se va a enlentecer la ex-
tracción. Los corrales que podrían 
entrar en acción no van a poder 
suplir ese volumen de ganado. Y 
en la medida que entren más ga-
nados con no tan buena termina-
ción, habrá un ajuste en los pre-
cios”, sentenció.

Para Aicardi el país está en una 
situación en donde, por más que 
llueva, éstas precipitaciones no 
van a tener una repercusión direc-
ta, por lo cual sostuvo que “oja-
lá se siga como hasta ahora con 
decisiones rápidas y cargas ágiles 
que le permiten al productor sacar 
los ganados del campo”. /

“Teniendo  
en cuenta los  
problemas  
climáticos y la 
grave situación  
forrajera,  “habrá 
que ver qué tipo 
de ganado sigue 
dispuesto a  
recibir la indus-
tria”

“Ojalá se siga  
como hasta 
ahora con  
decisiones rápidas  
y cargas ágiles  
que le permiten  
al productor sacar  
los ganados del 
campo”.







REGLAMENTO DE REMATES POR PANTALLA

Lugar y fecha. El remate se realizará en la Rural del Prado los días: mmmaaarrrttteeesss   222777 y  

mmmiiiééérrrcccooollleeesss 222888   dddeee   fffeeebbbrrreeerrrooo   dddeee   222000111888, a partir de la hora  111000:::000000 (Inicio puntual).

DETALLES DE LA VENTA
- COMPRADORES 
LAS FIRMAS COMPRADORAS DEBERAN TENER, AL MO-
MENTO DE OPERAR, NUMERO DE DICOSE y todos los datos
necesarios para la confección de la guía correspondiente.

- GASTOS
Los gastos para el vendedor por concepto de comisión y cer-
tificación serán de un 5,33 % más impuestos (total 7,50%) y
de un 5,83% más impuestos a los compradores (total 7,11%).

Los compradores que tomen la opción de financiar la com-pra
a 90 días deberán abonar los intereses acordados con el Banco
Itaú.

El precio de bajada de martillo se considerará libre de IMEBA
y sus adicionales para el vendedor. En particular cuando el
comprador sea un “contribuyente de IRAE no productor agro-
pecuario” (frigorífico, exportador, etc.), será de su cargo el
IMEBA y sus adicionales, los que se adicionarán al precio de
bajada de martillo y serán retenidos por el Rematador, para
su posterior versión a la DGI. De igual forma se procederá
-será sin cargo para el vendedor- respecto de cualquier otro
gasto y/o costo que sea consecuencia del destino que el
comprador le dará al ganado comprado o de su giro comercial.

- ADMINISTRACIÓN Y PAGOS 
La administración estará a cargo de Pantallas Uruguay S.A.
Las ventas se realizarán en dólares americanos. Los com-
pradores tendrán 3 días hábiles para el pago contado con
cheque y/o 5 días hábiles para el pago en efectivo, teniendo
la opción de documentar la compra a 90 días a través de
Banco Itaú. Celular Banco Itaú: 094 281 810

Los compradores contado deberán hacer efectivos sus pagos
UNICAMENTE en las oficinas de Pantalla Uruguay, ubicadas
en la calle Plaza Cagancha 1335, Oficina 514, Montevideo o
podrán depositar en las siguientes cuentas corrientes en U$S:

*En caso de depositar en cualquiera de estas cuentas,
se solicita enviar el comprobante por fax a Pantalla
Uruguay al teléfono / fax 2 908 85 70 o por mail a
pantalla@pantallauruguay.com.uy

Los pagos con cheques de embarques a frigorífico se toma-
rán previa consulta y los cheques tendrán como MÁXIMO
45 días corridos, de la fecha del remate.
Los vendedores cobrarán en un plazo no mayor a los 10 días
hábiles.

Los pagos con cheques de embarques a frigorífico se tomarán
previa consulta y los cheques tendrán como MÁXIMO 45 días
corridos, de la fecha del remate.

Los vendedores cobrarán en un plazo no mayor a los 10 días
hábiles.

UNIDADES DE VENTA. Los organizadores resolverán, para el
mejor resultado del remate, qué categorías se venden por uni-
dad y cuáles al kilo.

BASES. Las instituciones organizadoras considerarán el infor-
me de las firmas rematadoras, el vendedor y el certificador
para definir la base del precio de cada lote.

ENTREGA DE LOS GANADOS. Los ganados se entregarán una
vez confirmado el pago del 100 % del importe de la liquida-
ción provisoria.

Para los ganados que se venden al kilo, se liquidará el 100 %
más los gastos correspondientes sobre los kilos del catálogo y
luego de entregado los ganados se ajustarán las diferencias.

Las entregas estarán a cargo de las Firmas Rematadoras. Los
animales serán entregados hasta 10 (diez) días después de 

realizado el remate del lote y cargados por la mañana. El com-
prador se hará cargo del transporte y los gastos de pesaje.

En los ganados que se vendan al kilo, al momento de levan-
tar los mismos, el peso del catálogo podrá variar un 10% en
más o en menos. Los ganados que no se levanten en el plazo
establecido, podrán tener un aumento / descenso de peso, de
acuerdo a la época del año, el régimen alimenticio y los días
transcurridos.

El vendedor estará en condiciones de entregar su ganado al
día siguiente del evento y todos los gastos sanitarios que se
originen a esos efectos serán a cargo del mismo.

Ganados preñados. Con respecto a los ganados con preñez
garantida, deberán venir con certificado de preñez con no
mas de 30 días, y el comprador deberá aceptar una tolerancia
en menos de hasta 3%.

- OTROS DETALLES DE PARTICIPACIÓN 
Certificación. Estudio 3000 S.A., asignará a los encargados
de la certificación de los ganados. Estas personas revisarán,
aceptarán, identificarán a los animales e informarán a los or-
ganizadores.

IDENTIFICACIÓN. Los lotes certificados serán identificados
con caravana, con leyenda "Estudio 3000", o con caravana
de trazabilidad (SNIG). La correcta información de la traza-
bilidad, depende y es exclusiva responsabilidad del vendedor.
La información de trazabilidad de cada lote está disponible el
día del remate.

BALANZAS. Indicadas por cada Escritorio u otras autorizadas
por LATU que no estén en este anexo y todas las que se acuer-
den entre las partes.

En caso de no existir balanza de camión cercana al recorrido
entre el vendedor y comprador, y siempre que estos estuvie-
ran de acuerdo, se podrá pesar en el establecimiento del
vendedor con un destare del 6 %.

Si el lote comprado se debiera bajar para pesar en balanza
para ganado (por no existir una balanza para camión a una
distancia razonable entre vendedor y comprador), se bon-
ificará al vendedor con un 1 % independiente de la
escala establecida para los destares.

DESTARE. Los camiones se destaran antes de pesar el ganado. Se
aplicará el siguiente criterio por kilómetro recorrido: de 0 a 70,
un 6% de destare; de 71 a 150, un 5% y más de 150 un 4%.

En el momento de realizar la pesada de la hacienda, se com-
pensará al vendedor, a razón de 400 gramos por kilómetro
recorrido de ida y vuelta por camión.

INCUMPLIMIENTOS. Los lotes de ganado ofertados a venta
con las bases de precios propuestas por los organizadores,
se vendan o no, no generarán gasto alguno de organización
para el vendedor. El lote presentado a la venta con la base de
precios fijada por la parte vendedora sin considerar la base
fijada por los organizadores y que no sea vendido originará
un gasto de U$S 100 más U$S 2 por animal inspeccionado.

El lote inscripto podrá ser retirado de la venta hasta 48 horas
antes de la fecha de inspección por parte del certificador. Si es
retirado después de esa fecha o luego de inspeccionado el ven-
dedor deberá cubrir los gastos de U$S 100 más U$S 2 por animal
inscripto.

Los lotes no vendidos en Pantalla Uruguay, los días de
remate, quedarán en venta particular, por 10 días corridos,
en los escritorios a quienes fueron consignados.

ARBITRAJES. Funcionará una Comisión de Arbitrajes para la
interpretación y resolución de los temas necesarios y sus
resoluciones serán inapelables.

En caso de reclamos sobre los lotes vendidos, se recibirán
únicamente por escrito, dirigidos a Pantallas Uruguay S.A.,
Plaza Cagancha 1335, Oficina 514, Montevideo y se recibirán
hasta 10 (diez) días después de entregados los ganados.

FUNCIONAMIENTO PRE OFERTA
Recuerde que para pre ofertar debe registrarse. (Link
“registrarme”) -.

La pre oferta se realiza seleccionando el lote e ingresando los
datos que le pide el sistema (usuario y contraseña). La misma
será comunicada al escritorio consignatario y usted recibirá
un correo electrónico confirmando que su oferta ha sido
correctamente ingresada.

El escritorio consignatario puede aceptar o rechazar su ofer-
ta, lo cual se le comunicará por correo electrónico. También
se le informará si otro usuario realizó una oferta mayor, lo que
dejaría su anterior oferta sin validez, pudiendo volver a ofertar.

Los mínimos para superar la pre oferta deben de ser de USD 0.02 para
los lotes que se venden al kg y de USD 5 para los lotes que se venden al
bulto.

Las pre ofertas se deben realizar por lo menos 10 lotes antes del lote a
pre ofertar.

BENEFICIOS: Si usted compra el lote por el cual pre ofertó,
obtendrá un descuento de 1% en la comisión de compra.

IMPORTANTE: La pre oferta se rige por el reglamento de Pan-
talla Uruguay. La pre oferta aceptada compromete a quien la
realiza de la misma forma que una oferta aceptada en el
momento del remate.

BANCO AGENCIA 

BROU 181-Aguada 
Itaú - Central
Santander 10-Rondeau

CUENTA 
14725

8146802 
14511806

TITULAR

Pantallas Uruguay S.A.
Pantallas Uruguay S.A.
Pantallas Uruguay S.A.

ZONA CENTRO Y SUR

· Base Santa Bernardina Silos Durazno
· Cooperativa Flores Balanza E. Paullier
· Molinos San José Sarandí Grande
· Cooperativa Florida Asoc. Rural Florida
· Logística San Gabriel San Gabriel, Florida
· La Paloma Durazno Paso de los Toros

ZONA ESTE

Canarias Pando  Calera Diano, Minas 
Lanera Fray Marcos San Carlos Cooper-
ativa Rocha Soc. Agrop. Castillos 
Saman Lascano  Coopar Lascano 
Saman José P. Varela Arrozur Treinta y Tres
Saman Vergara  Arrozal Treinta y Tres 
Saman Río Branco Silos Fraile Muerto 
Coop. Agrop. Cerro Largo Nico Pérez

ANEXO 1

ZONA LITORAL Y NORTE

Saman Tomás Gomensoro  Calpa San Javier 
Ciudad de Artigas    Cardental Tres Bocas 
Calsal en Salto   Coop. Nuevo Berlín 
Calpa en Quebracho Balanza Yapeyú 
Texaco en Paysandú  Colonia Las Flores 
Coop. Bancaria Piedras Colorada Calmer Mercedes 
Cadyl Guichón   Cadol Dolores 
Shell Young   Silos Rodó Cooper-
ativa Cardona  Coop. Ombués de Lavalle 
Agustin Ortiz Sierra - Cardona Gradeco Valdense 
Tiosa Saman Tacuarembó  Silos Ansina 
Comar Ltda. de Salto  Minas de Corrales 
Silos Vichadero   Ansina 
Cyntel en Paysandú  Cooperativa Tarariras
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PARTICIPANTES

LISTADO DE PARTICIPANTES

FIRMA     DIRECCION     TELEFONO   CELULAR
Agrointermedio   Juan Antonia Lavalleja 342, Treinta y Tres 445.20437   095685197 / 099685197 

Bertsch, Correa y San Román S.R.L. Lecueder 401, Artigas   477.22.215 / 23.628 099.772.526

Uruguay 1404, Salto   473.27.900   099.731.587 / 099.633.410 

Campelir S.A.   Treinta y Tres 2036 bis, Rocha  447.20.200  099.682.472 / 099.247.728 

Daniel Silveira S.A.  Dr. Herrera 293, Melo  464.24.728 / 30.536  099.800.055 / 099.704.452 

Escritorio Alori y Cía.  Wilson Ferreira 717, Melo   464.27.557   099.800.186 / 099.639.977 

Escritorio Bergara Negocios Rurales Ana Monterroso de Lavalleja 2175, Mdeo 2401.9818 / 2401.9345  099.141.298 

Escritorio Coco Morales Joaquin Suarez 1339, Cardona   4536.9160 / 4536.9007 fax   099.536.066 / 099.536.829 

Escritorio Dutra Ltda.  Rondeau 1904, Montevideo.  2924.9010 / 2924.92.20 fax 099.681.411 / 099.611.200 

Escritorio Jaso & Jaso  Washington Beltrán 656, Minas 444.25.404 / 23.525  099.614.836 / 099.622.884 

Escritorio Miguel Angel Izmendi P. Zufriategui 1359, Treinta y Tres  445.22.706   095.308.281

Av. Artigas s/n, José Pedro Varela  445.59.476 095.308.282 

Fernando De La Peña  Ruta 12 km 343, Puente Otegui, Minas 444.22.947 / 24.343 095.028.572 / 095.028.515 / 095.540.057 

Heber Hernández y Asoc.  Dr. Domingo Catalina 257, Tacuarembó 4632.0632  094.876.543 / 094.222.187 

Jorge Strauch Neg. Rurales  Manuel Meléndez 1001, Treinta y Tres 445.22.415 / 445.24.686 099.605.386 / 099.418.164 

José F. Jaso   Negocios Rurales Artigas 1146, Salto 473.20.898  099.732.410 / 099.730.216 

Megaagro   Gral. Nariño 1907, Mdeo.   2600.1600  099.643.219 

Otto Fernández Neg.Rurales Presidente Berreta 452, Artigas  477.23.962  099.772.000 

Ricardo Isasa y Cía.  Dr. Luis A. De Herrera 711, Melo  464.22.085  099.638.980 /099.801.856

189ª Pantalla Uruguay  - Teléfono de Contacto: 2336 59 47

HORARIOS POR CATEGORÍA  - 222777   yyy   222888   DDDEEE   FFFEEEBBBRRREEERRROOO   DDDEEE   222000111888

HORARIOS DE REMATE

CATEGORÍA HORARIOS 

10:00 - 10:20

10:20 - 11:50

11:50 - 12:20

12:20 - 13:50

13:50 - 14:40

14:40 - 14:50

14:50 ---------

10:00 - 10:40

10:40 - 11:00

11:00 - 12:30

12:30 - 13:10

13:10 - 14:10

14:10 - 14:25

14:25 ---------

CANTIDAD 

581

1.375

1.381

1.244

802

78

1.152

460

238

1.054

390

890

102

1.995

LOTES 

4

21

16

20

11

2

26

10

5

21

9

13

3

27
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Ovinos

Terneros

Novillos 1 a 2 años

Novillos 2 a 3 años

Novillos más de 3 años

Terneros Holando

Vacas de Invernada

MMMiiiééérrrcccooollleeesss   222888   dddeee   fffeeebbbrrreeerrrooo

Terneras

Terneros/Terneras

Vaquillonas sin servicio 1 a 2 años

Vaquillonas sin servicio 2 a 3 años
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 Vientres Entorados 

Piezas de Cría



CANALES DE CABLE 

Canales de cable que transmiten en directo desde la Rural del Prado
... y para todo el país!

- CIUDAD     - DEPARTAMENTO     - EMPRESA        - CANAL
ARTIGAS     Artigas    Cable Visión      Artigas 98 - 99
CANELONES    Canelones    Canelones TV Cable     Análogo 8 - 37 / Digital 190 -1915
CANELONES    Canelones  Cable Plus    Rural - Eventos 
SAN BAUTISTA   Canelones  San Bautista Cable Color  21 - 30 
SANTA ROSA    Canelones  Santa Rosa  Cable Color  11 - 23 
FRAILE MUERTO   Cerro Largo  Fraile Muerto TV Cable  10 - 16 
ISIDORO NOBLIA  Cerro Largo Video Cable Isidoro Noblia  18 - 26 
LAGO MERIN    Cerro Largo  TV Cable Lago Merin   25 - 26 
MELO     Cerro Largo  Melo TV Cable   3 - 14 
TUPAMBAE    Cerro Largo  Video Cable Tupambae 14 - 28 
COLONIA    Colonia  Del Faro TV cable   54 - 59 
OMBUES DE LAVALLE  Colonia  Tv Cable Ombúes   14 -32 
TARARIRAS   Colonia  Tv Cable Tarariras   11 - 26 
EL CARMEN    Durazno  Cable Color Carmen   Ev 1 - Ev 2 BLAN-
QUILLO    Durazno  TV Cable Blanquillo   3 - Eventos 
CAPILLA DEL SAUCE   Durazno  Mario Dámaso González  2 - 3 
DURAZNO    Durazno  Yí Visión TV Cable   60 - 61 
LA PALOMA    Durazno  Tv Cable La Paloma   3 - Eventos 
SARANDI DEL YÍ   Durazno CATV Sarandí del Yí   11 - 38 
TRINIDAD    Flores   Trinidad Video Cable   1001 - 1003 
FLORIDA    Florida  Florida Televisora Color  28 - 69 / 172 D - 173 D
J.B.ORDONEZ y NICO PEREZ  Lavalleja  Cable Visión Batlle y Ordoñez Ev 1 - Ev Rural 
JOSE PEDRO VARELA / PIRARAJA Lavalleja  Delta Microvisión J.P.Varela  21 - 30 
MARISCALA    Lavalleja  Mundo Cable Visión   5 - 34 
MINAS    Lavalleja  Minas Cable Visión   11 - 14 
PIRÁPOLIS / PAN DE AZUCAR Maldonado  Video Cable Oeste   74 - 75 
PUNTA DEL ESTE / MALDONADO Maldonado  Punta Cable    Ev 1 - Ev 3 
SAN CARLOS    Maldonado  San Carlos Cable Satelital  Ev 1 - Ev 3
MONTEVIDEO     Montevideo Nuevo Siglo    Ev 1 - Ev 2
MONTEVIDEO     Montevideo Montecable    Ev 1 - Ev 3 PAYSANDU   

Paysandú  Telecable Paysandú   14 - 67 
YOUNG   Río Negro TV Cable Young   27 - 45 
RIVERA    Rivera   Video Cable Rivera   71 - 106
18 DE JULIO    Rocha   18 de julio Cable Color  3 - 19
BARRA DEL CHUY   Rocha Barra del Chuy  Cable Color    3 - 19
CEBOLLATI    Rocha   Video Cable Cebollati  73 - 29
CHUY     Rocha   Chuy Cable Color   3 - 19
PUNTA DEL DIABLO   Rocha  Punta del Diablo Cable Color 3 - 19
ROCHA    Rocha  Rocha Cable Color  98 - 99 
SAN LUIS   Rocha   San Luis Cable Color   3 - 19
SALTO    Salto   Cable Visión Salto   850 - 905
TERMAS DE ARAPEY   Salto  Video Cable Termas de Arapey 18 - 19
TERMAS DEL DAYMAN  Salto   Video Cable Termas del Dayman 850 - 905
ECILDA PAULLIER   San José  Webel SRL    29 - 30 
SAN JOSE    San José  Consorcio Cable Color  182 - 207
VILLA RODRIGUEZ   San José Webel  SRL    29 - 30
MERCEDES    Soriano  Tele Cable Mercedes   74 - 97
ACHAR    Tacuarembó  Electro Tony    2 - 3
CURTINA    Tacuarembó  Electro Tony    2 - 3 
SAN GREGORIO DE POLANCO Tacuarembó CATV     28 - 29
TACUAREMBÓ   Tacuarembó  Cabledosmil Tacuarembó  26 - 27
VILLA ANSINA   Tacuarembó  Cable Visión Ansina  27 - 29
CERRO CHATO   Treinta y Tres Tv Cable Cerro Chato    20 - Eventos
JOSE E. MARTINEZ   Treinta y Tres TV Cable Charqueada  9 - 18
SANTA CLARA DEL OLIMAR  Treinta y Tres Olimar Tv Cable    10 - 24 TRE-
INTA Y TRES  Treinta y Tres  Cable Visión Treinta y Tres  49 - 99
VILLA VERGARA   Treinta y Tres Cable Visión Vergara   9 -18
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DISTANCIAS EN KMS. ENTRE CUIDADES DE URUGUAY

Distancia en Kms. 
(Vía terrestre)                                 
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Artigas 555 611 418 503 435 392 435 711 601 325 748 183 671 207 580 211 503 459

Canelones 555 145 137 52 268 378 237 131 46 332 155 455 220 450 47 344 382 151

Colonia 611 145 218 178 207 507 176 276 177 286 301 549 360 404 108 429 427 176

Durazno 418 137 218 85 201 418 170 273 183 229 298 318 363 348 136 207 424 41

Florida 503 52 178 85 286 329 255 184 98 318 209 403 274 437 88 292 335 126

Fray Bentos 435 268 207 201 286 622 31 395 309 110 422 452 483 228 220 341 546 160

Melo 392 378 507 418 329 622 590 276 387 435 325 262 285 428 407 204 113 460

Mercedes 435 237 176 170 255 31 590 363 278 110 391 452 452 228 189 341 514 129

Minas 711 131 276 273 184 395 276 363 122 564 75 604 132 582 182 484 164 276

Montevideo 601 46 177 183 98 309 387 278 122 378 134 501 210 496 93 390 286 188

Paysandú 325 332 286 229 318 110 435 110 564 378 487 342 553 118 285 231 614 190

Maldonado 748 155 301 298 209 422 325 391 75 134 487 572 85 605 202 509 212 301

Rivera 183 455 549 318 403 452 262 452 604 501 342 572 541 335 473 111 373 259

Rocha 671 220 360 363 274 483 285 452 132 210 553 85 541 672 272 490 172 366

Salto 207 450 404 348 437 228 428 228 582 496 118 605 335 672 403 224 534 309

San José 580 47 108 136 88 220 407 189 182 93 285 202 473 272 403 353 327 95

Tacuarembó 211 344 429 207 292 341 204 341 484 390 231 509 111 490 224 353 320 248

Treinta y Tres 503 382 427 424 335 546 113 514 164 286 614 212 373 172 534 327 320 427

Trinidad 459 151 176 41 126 160 460 129 276 188 190 301 259 366 309 95 248 427

Distancias en Kms. entre ciudades de Uruguay

Con Pantalla Uruguay el vndedor cobra al contado,
sin costo financiero.

Consúltenos al 2 908 84 80 o en nuestros
escritorios participantes.
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Tabla de carga de vacunos y lanares

Novillos gordos  1.040 Kg / mt. jaula

Vacas gordas  950 Kg / mt. jaula 

Kilos Cantidad
400 / 420 2,4
380 / 400 2,5
360 / 380 2,6
340 / 360 2,7
320 / 340 2,8
300 / 320 2,9
280 / 300 3,1
260 / 280 3,3
240 / 260 3,5
220 / 240 3,7
200 / 220 4,0
180 / 200 4,3
140 / 150 4,7
120 / 130 5
100 / 110 5,4

90 6

Ganado de campo

Ganado en balanza de Frigorífico

Tabla de Carga de Vacunos

Vea datos, fotos
 y video 

de este remate en:

www.pantallauruguay.com.uy

www.estudio3000.com

Kilos Esquil. M / Lana Lanudos
50 a 60 18 17 15
45 a 50 19 18 16
40 a 45 20 19 17
35 a 40 21 20 18
30 a 35 22 21 19
25 a 30 24 23 21
20 a 25 25 24 22
15 a 20 26 25 23

Tabla de Carga de Lanares

Nota

Valores aproximados por metro de
jaula a tener en cuenta como

referencia al momento del embarque.

TABLA DE CARGA DE VACUNOS Y LANARES

Distancia en Kms. 
(Vía terrestre)                                 
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Montevideo 601 46 177 183 98 309 387 278 122 378 134 501 210 496 93 390 286 188

Paysandú 325 332 286 229 318 110 435 110 564 378 487 342 553 118 285 231 614 190

Maldonado 748 155 301 298 209 422 325 391 75 134 487 572 85 605 202 509 212 301

Rivera 183 455 549 318 403 452 262 452 604 501 342 572 541 335 473 111 373 259
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Distancias en Kms. entre ciudades de Uruguay

Con Pantalla Uruguay el vendedor cobra al contado,
sin costo financiero.

Consúltenos al 2 908 84 80 o en nuestros
escritorios participantes.
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Paysandú 325 332 286 229 318 110 435 110 564 378 487 342 553 118 285 231 614 190
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Rivera 183 455 549 318 403 452 262 452 604 501 342 572 541 335 473 111 373 259
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TABLA DE CARGA DE LANARES

NOTA: Valores aproximados por metro de
jaula a tener en cuenta como referencia al
momento del embarque.

VEA DATOS, FOTOS Y VIDEO DE ESTE REMATE EN:

www.pantallauruguay.com.uy

www.estudio3000.com

Con Pantalla Uruguay el vendedor cobra al contado,  sin costo financiero. 

Consúltenos al  2908 84 80 o en nuestros escritorios participantes.
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MAPA DE RUTAS DE URUGUAY

NOTAS
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189ª Pantalla Uruguay
Rural del Prado 

Remate por Pantalla:   ORDEN DE VENTAS

Hora: 10:00
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso

1 24126 ETCHEGARAY CARVALLIDO y OTROS FERNANDO DE LA PEÑA 144 27

2 24127 ETCHEGARAY CARVALLIDO y OTROS FERNANDO DE LA PEÑA 141 27

3 15625 CRISTINA PÉREZ ESC. MIGUEL ANGEL IZMENDI 100 44,5

4 24101 ALBERTO BACCINO ESCRITORIO COCO MORALES 196 42,5

Martes 27 de Febrero de 2018

  Ovinos Lotes: 4

Hora: 10:20
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso

5 24575 DANIRO S.G. LTDA. ESCRITORIO DUTRA LTDA. 67 115

6 24538 LATINBERG S.A. HEBER HERNANDEZ Y ASOC. 330 120

7 24895 HILDA RODRÍGUEZ JORGE STRAUCH 40 138

8 24615 CARLOS LEDESMA JASO Y  JASO 38 149

9 24574 DANIRO S.G. LTDA. ESCRITORIO DUTRA LTDA. 61 150

10 25020 CLAUDIO GOMEZ DE FREITAS ESCRITORIO DUTRA LTDA. 90 140

11 24621 RENZEN S.R.L. JASO Y  JASO 70 158

12 24966 EL ESTERO CAMPELIR S.A. 41 153

13 24684 LOS CHARABONES S.G. ESCRITORIO DUTRA LTDA. 61 158

14 24753 ONALDO CASTAÑO OTTO FERNANDEZ 36 145

15 24471 INDIA MUERTA CAMPELIR S.A. 50 168

16 24881 LA LAGUNA S.G. JASO Y  JASO 67 182

17 24697 SUC. MARGARITA SIENRA BERGARA NEGOCIOS RURALES 40 174

18 24769 DON VENANCIO S.G. OTTO FERNANDEZ 85 175

19 24757 WALTER CERÓN BUZZETTO BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 46 192

20 25021 MIRZA NÚÑEZ ESCRITORIO ALORI Y CIA. S.R.L. 37 208

21 24619 FRANCISCO AROCENA ESCRITORIO DUTRA LTDA. 40 205

22 24600 WALTER KOBYLANSKI JASO Y  JASO 73 205

23 25029 AGUSTÍN TAFERNABERRY MEGAAGRO 46 214

24 24475 MARIO DOMINICI CAMPELIR S.A. 29 168

25 25007 ANA ORCOYEN ESCRITORIO ALORI Y CIA. S.R.L. 28 190

  Terneros Lotes:  21

Hora: 11:50
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso

26 24686 MARÍA ALTINA S.G. BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 70 188

27 24689 JUAN FERRÉS MEGAAGRO 125 196

28 24539 PATRICIA SANJURJO MEGAAGRO 36 173

29 24691 SUC. M. BONINI JOSÉ F. JASO NEG. RURALES 55 185

30 24375 MARÍA NOEL SANT´ANNA BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 255 213

31 24540 DANIELA RIVA HEBER HERNANDEZ Y ASOC. 169 220

32 24546 GRACIELA MIGLIARO OTTO FERNANDEZ 103 220

33 24359 AGUERRE ESTÉVEZ BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 82 215

  Novillos de 1 a 2 años Lotes: 16
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34 24368 EL CHAPADÓN BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 135 240

35 23862 MÓNICA BAMBACH BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 60 250

36 25028 MARÍA del ROSARIO CÁCERES BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 42 250

37 25018 RUBENS FERREIRA HEBER HERNANDEZ Y ASOC. 40 255

38 24541 FRANCISCO BOSCH HEBER HERNANDEZ Y ASOC. 23 236

39 24367 CAFELL S.A. BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 96 281

40 23855 CLAUDIO MARTINICORENA BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 57 290

41 25011 LAS CUARENTA JORGE STRAUCH 33 320

Hora: 12:20
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso

42 23790 ALFREDO KIRCHMEIER ESCRITORIO DUTRA LTDA. 48 233

43 24759 DIEGO DE BRUM MEGAAGRO 80 257

44 24760 HORACIO DE BRUM MEGAAGRO 95 268

45 23857 ALEJANDRO NOBOA MEGAAGRO 60 258

46 23856 ALEJANDRO NOBOA MEGAAGRO 51 287

47 24362 AGUERRE ESTÉVEZ BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 49 288

48 24878 ENRIQUE ALMANZA JASO Y  JASO 59 295

49 24755 LA PALMA S.G. OTTO FERNANDEZ 146 312

50 24754 LA PALMA S.G. OTTO FERNANDEZ 95 330

51 24692 JULIO VETTORELLO OTTO FERNANDEZ 72 319

52 25031 LENISTER MEGAAGRO 45 344

53 24547 LA SANTIÑA S.G. OTTO FERNANDEZ 55 345

54 24687 LA BLANQUEADA S.G. JOSÉ F. JASO NEG. RURALES 48 350

55 25016 RICHBILL S.R.L. ESCRITORIO DUTRA LTDA. 60 360

56 24548 CARLOS GÓMEZ PAIVA OTTO FERNANDEZ 51 370

57 23852 PAULA MORIXE BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 38 370

58 24888 EL BAÑADO S.G. CAMPELIR S.A. 37 400

59 250250 JUAN PRESNO ESCRITORIO ALORI Y CIA. S.R.L. 45 384

60 25022 GOMEZ ANDREA y SUNDBERG GUSTAVO RICARDO ISASA Y CIA. 68 402

61 24954 CARLOS ARDAO FERNANDO DE LA PEÑA 42 480

  Novillos de 2 a 3 años Lotes: 20

Hora: 13:50
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso

62 23789 ALFREDO KIRCHMEIER ESCRITORIO DUTRA LTDA. 82 344

63 25002 TAPIE ROCHA S.G. DANIEL SILVEIRA S.A. 45 365

64 24374 LUIS H. ARROSPIDE BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 250 397

65 25010 HERNAN GUSTAVO RICCETTO JASO Y  JASO 36 406

66 24879 ENRIQUE ALMANZA JASO Y  JASO 91 430

67 24620 HORACIO GUTIERREZ JASO Y  JASO 36 452

68 23791 ALFREDO KIRCHMEIER ESCRITORIO DUTRA LTDA. 33 432

69 24956 LILIÁN PEKMEZIÁN FERNANDO DE LA PEÑA 41 460

70 23854 CLAUDIO MARTINICORENA BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 96 450

71 24358 R y R BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 40 455

72 24537 ZELMAR FAGUNDEZ HEBER HERNANDEZ Y ASOC. 52 450

Lotes: 11  Novillos más de 3 años

Vea fotos y video de cada lote en www.pantallauruguay.com.uy
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Hora: 14:40
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso

73 24963 ARIEL FERNÁNDEZ FERNANDO DE LA PEÑA 31 178

74 25026 CARLOS LABANDERA DANIEL SILVEIRA S.A. 47 310

  Terneros Holando Lotes:  2

Hora: 14:50
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso

75 24370 PEDRO IRIARTE BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 122 340

76 24549 INOCENCIO de LEIVAS BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 41 320

77 24545 OSCAR RIVERA HEBER HERNANDEZ Y ASOC. 25 330

78 24363 AGUERRE ESTÉVEZ BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 66 361

79 24891 JOSÉ RODRÍGUEZ UMPIERREZ JASO Y  JASO 89 365

80 23858 ALEJANDRO NOBOA MEGAAGRO 36 358

81 24371 MANUEL PEJO BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 35 363

82 24622 LOS TALAS JASO Y  JASO 38 360

83 24625 LOS TALAS JASO Y  JASO 38 350

84 24751 ONALDO CASTAÑO OTTO FERNANDEZ 54 360

85 25027 EL TROTE S.R.L. DANIEL SILVEIRA S.A. 30 346

86 24893 IBLUE S.A. JORGE STRAUCH 120 382

87 24542 PASO GUAYCURÚ S.G. HEBER HERNANDEZ Y ASOC. 66 400

88 24688 WILSON GARBARINI BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 40 403

89 24372 MANUEL PEJO BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 35 388

90 24961 PABLO HERNANDEZ CAMPELIR S.A. 32 380

91 24959 JUAN CARLOS GADEA JASO Y  JASO 32 406

92 24889 JOSÉ RODRÍGUEZ UMPIERREZ JASO Y  JASO 42 404

93 24624 LOS TALAS JASO Y  JASO 40 400

94 24623 LOS TALAS JASO Y  JASO 20 410

95 24683 MARCEL RODRÍGUEZ JASO Y  JASO 38 444

96 24762 RAFAEL DE PAULA MEGAAGRO 39 425

97 24827 ALEJANDRO CESAR JASO Y  JASO 24 480

98 25003 MARTIRE GONZALEZ DANIEL SILVEIRA S.A. 20 496

99 24962 LA HIGUERITA FERNANDO DE LA PEÑA 18 360

100 24474 LEONARDO RIET CAMPELIR S.A. 12 400

  Vacas de Invernada Lotes: 26

Hora: 10:00
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso

101 24470 INDIA MUERTA CAMPELIR S.A. 40 130

102 24892 DANIEL SARAVIA JORGE STRAUCH 64 152

103 24756 WALTER CERÓN BUZZETTO BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 47 190

104 24880 LA LAGUNA S.G. JASO Y  JASO 65 184

105 24694 GALOPANDO S.R.L. DANIEL SILVEIRA S.A. 64 177

106 25032 HEBER ARTÍA ESCRITORIO DUTRA LTDA. 70 169

107 25006 ANA ORCOYEN ESCRITORIO ALORI Y CIA. S.R.L. 30 170

108 24616 EL CASTAÑO S.A. JASO Y  JASO 30 202

109 24896 HILDA RODRÍGUEZ JORGE STRAUCH 25 125

110 24752 ONALDO CASTAÑO OTTO FERNANDEZ 25 147

  Terneras Lotes: 10

Miércoles 28 de Febrero de 2018
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Hora: 10:40
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso

111 24573 DORIS GÓMEZ ESCRITORIO DUTRA LTDA. 63 105

112 24894 SUCESIÓN PAOLO PIÑEYRO ESC. MIGUEL ANGEL IZMENDI 48 113

113 24890 JOSÉ RODRÍGUEZ UMPIERREZ JASO Y  JASO 44 162

114 23859 JUAN CRUZ VARELA BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 53 151

115 25025 GOMEZ ANDREA y SUNDBERG GUSTAVO RICARDO ISASA Y CIA. 30 242

  Terneros / Terneras Lotes: 5

Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso
116 24761 HORACIO DE BRUM MEGAAGRO 80 155

117 24758 DIEGO DE BRUM MEGAAGRO 54 178

118 24952 LA CUCHILLA S.R.L. FERNANDO DE LA PEÑA 70 182

119 23851 MARÍA NOEL SANT´ANNA BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 120 174

120 24763 ROSA NÉLIDA SUAREZ BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 52 170

121 25012 JUAN MARTÍN OLIVERA CLEMENTE MEGAAGRO 60 185

122 25019 SUC. NILO DA ROSA DANIEL SILVEIRA S.A. 79 186

123 24876 MARÍA GRACIELA ORIBE CAMPELIR S.A. 40 192

124 24360 AGUERRE ESTÉVEZ BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 64 175

125 24958 EDGARDO WOHLER JASO Y  JASO 38 205

126 24877 DANIEL DUTRA JASO Y  JASO 23 206

127 24685 MARÍA ALTINA S.G. BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 75 206

128 24955 LA HIGUERITA FERNANDO DE LA PEÑA 20 200

129 25008 LAURO DA SILVA ESCRITORIO ALORI Y CIA. S.R.L. 55 200

130 24885 SUCESIÓN DARÍO LOPÉZ JASO Y  JASO 46 220

131 24598 WALTER GONZALEZ JASO Y  JASO 23 220

132 25017 RUBENS FERREIRA HEBER HERNANDEZ Y ASOC. 36 233

133 24695 EL GAJO S.R.L. BERGARA NEGOCIOS RURALES 23 250

134 24618 URIARTE HERMANOS ESC. MIGUEL ANGEL IZMENDI 55 318

135 24599 WALTER GONZALEZ JASO Y  JASO 31 310

136 24472 LEONARDO RIET CAMPELIR S.A. 10 325

  Vaquillonas sin Servicio 1 a 2 años   Hora: 11:21 Lotes:  21

Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso
137 24957 EDGARDO WOHLER JASO Y  JASO 41 256

138 24543 RAMÓN IZQUIERDO HEBER HERNANDEZ Y ASOC. 46 240

139 24770 LUIS JHONY CASCO HEBER HERNANDEZ Y ASOC. 50 290

140 25015 LOURDES GARCÍA ESCRITORIO DUTRA LTDA. 30 290

141 25013 HORACIO GONZÁLEZ ESCRITORIO DUTRA LTDA. 20 270

142 24572 DE DIOS COSTA PABLO y ELENA ESCRITORIO DUTRA LTDA. 31 310

143 25033 MARÍA de la PAZ de LALLANA ESCRITORIO COCO MORALES 45 301

144 23792 ALFREDO KIRCHMEIER ESCRITORIO DUTRA LTDA. 34 325

145 25023 GOMEZ ANDREA y SUNDBERG GUSTAVO RICARDO ISASA Y CIA. 93 360

  Vaquillonas sin Servicio 2 a 3 años   Hora: 12:30 Lotes: 9

Hora: 13:10
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso

146 24365 MATÍAS SAGACETA BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 101 444

147 24366 MATÍAS SAGACETA BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 83 415

148 24469 ANGEL MARÍA GRAÑA CAMPELIR S.A. 40 420

  Vientres preñados Lotes: 13
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Hora: 14:10
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso

159 23795 ALFREDO KIRCHMEIER ESCRITORIO DUTRA LTDA. 28 400

160 25030 AGUSTÍN TAFERNABERRY MEGAAGRO 50 337

161 24764 LUIS NAVARRO OTTO FERNANDEZ 24 290

  Vientres entorados Lotes: 3

Hora: 14:25
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso

162 24473 LEONARDO RIET CAMPELIR S.A. 26 410

163 24886 LA LAGUNA S.G. JASO Y  JASO 88 422

164 25009 WASHINGTON RODRÍGUEZ ESCRITORIO ALORI Y CIA. S.R.L. 48 430

165 25001 AVELINO DA SILVA DANIEL SILVEIRA S.A. 105 420

166 24953 LA CUCHILLA S.R.L. FERNANDO DE LA PEÑA 100 355

167 24696 TRAFALGAR S.A. BERGARA NEGOCIOS RURALES 70 372

168 25024 GOMEZ ANDREA y SUNDBERG GUSTAVO RICARDO ISASA Y CIA. 64 365

169 23794 ALFREDO KIRCHMEIER ESCRITORIO DUTRA LTDA. 184 376

170 24617 SUC. WALTER BELDERRAIN JASO Y  JASO 70 392

171 24826 LOS BUQUES S.A. JASO Y  JASO 30 400

172 24882 LA LAGUNA S.G. JASO Y  JASO 82 385

173 24883 LA LAGUNA S.G. JASO Y  JASO 56 365

174 25005 LEONARDO ROSAS RICARDO ISASA Y CIA. 36 404

175 24767 DATIRCO S.R.L. MEGAAGRO 140 350

176 24768 DATIRCO S.R.L. MEGAAGRO 40 368

177 24964 ISMAEL CORREA CAMPELIR S.A. 44 380

178 23861 CARMEN VILLAMOR BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 44 370

179 24884 GUSTAVO PEREIRA JASO Y  JASO 32 380

180 24693 HERMES W. FROSS ESCRITORIO DUTRA LTDA. 42 370

181 23860 ARDILES S.G. JOSÉ F. JASO NEG. RURALES 30 397

182 24965 ISMAEL CORREA CAMPELIR S.A. 44 340

183 25014 DIORI BREMERMANN ESCRITORIO DUTRA LTDA. 50 350

184 24960 SIERRAS DE LA MARISCALA CAMPELIR S.A. 52 362

185 24373 SANTA EMA BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 280 320

186 25004 SUC. AMIR SEQUEIRA ESCRITORIO ALORI Y CIA. S.R.L. 36 350

187 24550 INOCENCIO de LEIVAS BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 68 300

188 24544 OSCAR RIVERA HEBER HERNANDEZ Y ASOC. 134 310

  Piezas de cría Lotes: 27

149 24951 LOS TALAS JASO Y  JASO 37 420

150 24361 AGUERRE ESTÉVEZ BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 88 408

151 24369 PEDRO IRIARTE BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 113 403

152 24690 FABIÁN y FEDERICO SEVERI JOSÉ F. JASO NEG. RURALES 48 381

153 23793 ALFREDO KIRCHMEIER ESCRITORIO DUTRA LTDA. 38 412

154 24766 DATIRCO S.R.L. MEGAAGRO 98 350

155 23853 CLAUDIO MARTINICORENA BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 87 360

156 24364 AGUERRE ESTÉVEZ BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 93 378

157 24765 LUIS NAVARRO OTTO FERNANDEZ 45 340

158 24887 OCTAVIO DE LOS SANTOS CAMPELIR S.A. 19 355

Siga todo el desarrollo del remate, en directo por Internet,
ingresando a www.pantallauruguay.com.uy
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