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Mejora en la productividad 
estuvo motivada por el clima 
y no por una mayor inversión

- El productor tiene cada vez me-
nos variables a nivel interno para 
ajustar, mientras el Estado tiene 
un costo estructural muy alto y 
poco margen de maniobra. A 
pesar del año favorable desde el 
punto de vista productivo para el 
sector ganadero, desde el punto 
de vista económico la situación es 
compleja, según sostuvo Ricardo 
Reilly. ...

- Ricardo Reilly
Representante de la Asociación Rural del Uruguay (ARU) 
en la Junta del Instituto Nacional de Carnes (INAC)

Aumentan expectativas de  
crecimiento para Uruguay
- En el marco de la 34ª Jornada Econó-
mica de FUCREA, la economista Floren-
cia Carriquiry de la Consultora Deloitte 
expuso sobre Situación Actual y Perspec-
tivas Macroeconómicas para Uruguay y 
el Mundo. En la oportunidad destacó un 
crecimiento del PBI del 3% para el perío-
do 2017-2018, recuperación que se da 
a partir de un contexto general más fa-
vorable para las economías emergentes. 
De todas formas advirtió que el dólar 
continuará bajo en 2018, en el eje de los 
$ 31, lo que supone importantes proble-
mas de costos y de competitividad para 
la mayoría de los rubros. ...

- Más allá de las correcciones a la baja 
que vienen registrando las haciendas 
gordas, el mercado para la reposición 
continúa con una demanda sostenida. 
Para el rematador Roberto Bertsch, res-
ponsable del escritorio Bertsch Negocios 
Rurales, existe interés por todas las cate-
gorías con una exportación en pie que 
continúa demandando terneros enteros 
de entre 150 y 200 kg.

- Roberto Bertsch
Escitorio Bertsch Negocios Rurales

“El productor sigue buscando 
alternativas al negocio”

- El nuevo escenario sucede pro-
ducto de una valorización del pre-
cio de las haciendas gordas frente 
a una persistente firmeza de los 
ganados más jóvenes. ...

Relación de reposición se  
diferencia de los picos de 2016

- Florencia Carriquiry  
Consultora Deloitte
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-Relación de reposición
(kilo de ternero/kilo novillo gordo)

- El precio de la reposición en rela-
ción con el del ganado gordo para 
faena alcanzó picos históricamente 
altos en 2016 y se mantuvo en ni-
veles muy similares durante los tres 
primeros trimestres de este año. Sin 
embargo, al observar el compor-
tamiento del mercado durante las 
últimas semanas (desde la segunda 
quincena de octubre) la relación de 
reposición pasó a ubicarse por de-
bajo de la de un año atrás, a pesar 
de la primavera prácticamente ideal 
desde el punto de vista forrajero.

Si se observa la evolución de la re-
lación de reposición (el cociente en-
tre kilos de ternero y kilos de novillo 
gordo) en lo que va de este año, 
en base a los precios de la Asocia-
ción de Consignatarios de Ganado 
(ACG), alcanzó máximos de 1,38 
en el otoño —cuando los pisos en 
los precios del gordo— y mínimos 
de 1,18 en el pico de la pos zafra 
entre fines de julio y principios de 
agosto. En 2016 la evolución había 
sido muy similar. A fines de setiem-
bre, tanto el año pasado como en 
el actual, esta relación se ubicaba 
en 1,32 (32 % más caro el kilo de 
ternero que el de novillo gordo). 
Desde entonces, la mejora del pre-
cio del gordo hizo caer el cociente 
este año para ubicarse desde me-
diados de octubre en el eje de 1,25 
- 1,27; el año pasado, en cambio, la 
baja del gordo hizo que la relación 
de reposición en el último trimestre 
se mantuviera en niveles elevados, 
en el eje de 1,32. 

La razón de este cambio no hay 
que buscarla en una baja en el pre-
cio del ternero. Por el contrario, 

Relación de reposición se  
diferencia de los picos de 2016
El nuevo escenario sucede producto de una valorización del precio de las hacien-
das gordas frente a una persistente firmeza de los ganados más jóvenes

esta categoría mantiene un merca-
do firme, con cotizaciones que en 
la actualidad se ubican en un eje 
de US$ 2,15 para los animales de 
140-180 kilos, sin cambios signifi-
cativos respecto a lo que se pagaba 
un año atrás. La diferencia está en 
el precio del gordo: desde las últi-
mas dos semanas de octubre y la 
primera de noviembre, de acuerdo 
con información de ACG, el novillo 
gordo cotizó en un eje de US$ 3,10 
por kilo carcasa, en tanto que en las 
mismas semanas del año pasado se 
pagaba por debajo de US$ 2,95, lo 
que representa una mejora cercana 
a 6 %.

Incluso con un clima que no genere 
contratiempos desde el punto de 
vista productivo, la expectativa para 
los primeros meses de 2018 es que 
la relación de reposición se ubique 
un escalón por debajo de los ni-
veles alcanzados en 2016 y 2017. 
La razón es que habrá una mayor 
cantidad de terneros. La generación 
2017 será numerosa, posiblemente 
alcanzando cifras históricamente 
altas de unos 2,85 millones de ca-

La expectativa 
para los primeros 
meses de 2018 
es que la relación 
de reposición se 
ubique un esca-
lón por debajo 
de los niveles 
alcanzados en 
2016 y 2017
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un descenso en los precios por 
un aumento de la oferta en la 
medida que se avanza hacia el 
otoño, de todas formas la de-
manda internacional continúa 
muy firme y la expectativa es 
que haya alicientes suficientes 
para sostener los precios por en-
cima de los pisos alcanzados en 
el otoño 2017, de US$ 2,75 el 
kilo carcasa.

El valor del novillo gordo para 
faena cotizó en promedio a 
US$ 3,29 como máximo duran-
te 2017. A su vez, este valor es 
máximo desde 2015, cuando 
alcanzó valores cercanos a US$ 
3,90. La diferencia que marca 
2017 frente a 2016, además de 
una disponibilidad de hacienda 
mejor terminada, producto de 
las buenas condiciones forraje-
ras de todo el año, es una de-
manda más activa. La faena de 
novillos es más de 7 % superior 
en lo que va de 2017, frente a 
igual período de 2016.

De acuerdo a los promedios 
informados por la ACG, la ca-
tegoría de terneros de más de 
180 kilos, durante 2017, al-
canzó un piso durante febrero, 
cuando cotizó a US$ 1,87 por 
kilo en pie, mientras que en la 
zafra (mayo) alcanzó picos de 
2,04 por kilo. A partir del mes 
de agosto, esta categoría volvió 
a valorizarse, con máximos de 
hasta US$ 2,15 por kilo. /

bezas. La demanda, tanto de los 
invernadores como de la expor-
tación en pie, se espera que se 
mantenga firme, pero de todas 
maneras los precios seguramente 
reflejarán el hecho de que serán 
muchos los terneros a ser comer-
cializados en la próxima zafra de 
otoño.

A su vez, desde el lado del pre-
cio del gordo, aunque es usual 



Granos de destilería DDGS,
DWGS y Jarabe 

Se obtienen en la producción de Bioetanol y tienen alto
contenido proteico (> a 28%) y energético. Son también

una fuente de fibra altamente digestible y reducen 
el potencial de acidosis frente a otras dietas.

Nutribiol GL 
Está compuesto por granos de destilería, 
melaza y/o glicerol, afrechillo de trigo, 
afrechillo de arroz, fuente de proteína 
vegetal, minerales (macro y microele-
mentos), urea, sulfato de amonio e 
hidrato de cal.
Es un complemento y estimulante 
alimenticio para rumiantes. 
Activa la digestión de los pastos verdes, 
secos y alimentos fibrosos. Evita tam-
bién la pérdida de peso invernal en 
terneros. 

Harinas proteicas
Pellets de Soja y Canola

Producidas a partir de la molienda de granos oleaginosos. 
Con una producción mayor a 90.000 toneladas anuales

se abastece al mercado interno, sustituyendo importaciones
con productos 100 % nacionales. 

Actibiol 

Es elaborado a partir de granos y
subproductos de cereales molidos,
harina de oleaginosas, melaza de caña,
urea, sulfato de amonio, fibra vegetal 
y minerales. Es un activador nutricional
que funciona como estimulador
de crecimiento de microorganismos
mejorando el comportamiento 
productivo y aumentando la ganancia
de peso de los animales.

Ofrecemos excelentes productos para las cadenas cárnicas y lácteas con materias 
primas que provienen de cultivos que se extienden por todo nuestro país.

Abastecemos a diversos clientes a lo largo del territorio nacional, brindando 
soluciones para las demandas de la industria agropecuaria.

Investigaciones universitarias, pruebas de campo y el asesoramiento de un 
equipo técnico profesional son la mejor garantía de nuestros productos.

PRODUCIMOS ALIMENTO ANIMAL
DE CALIDAD PARA TODO EL PAÍS

Tel.: (+598) 2309 0242 - contactos@alur.com.uy - www.alur.com.uy - Doroteo Enciso 585, Montevideo - Uruguay



- RICARDO REILLY
Representante de la Asociación Rural del Uruguay (ARU) en la Junta 
del Instituto Nacional de Carnes (INAC)
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- Para Reilly, este 2017 ha sido un 
año favorable para la ganadería y 
para la producción de carne, pero 
“cuando analizamos los números 
de las empresas, vemos que los 
márgenes están ajustados en un 
año muy benévolo desde el punto 
de vista climático”. 

A pesar de venir de un otoño y un 
invierno muy buenos, para Reilly “a 
la primavera le está faltando agua y 
temperatura para lograr esos kilos 
baratos que se pueden alcanzar en 
esta época que es donde se hace la 
diferencia”, sostuvo.  

A su entender, a nivel productivo, 
las señales son favorables ya que 
hubo buenas pariciones, los gana-
dos están ciclando correctamente 
lo que permite pensar en buenas 
preñeces, pero reiteró que esto no 
alcanza cuando “se observan pro-
blemas que no son nuevos para el 
sector”. En este sentido señaló que 
estamos en un país extremada-
mente caro a lo que se le suma un 
“atraso cambiario galopante” que 
hace que cuando se vayan a cam-
biar los dólares, éstos rindan muy 
poco, haciendo muy difícil diluir los 
costos. 

“Desde el punto de vista producti-
vo, el panorama es favorable. Des-
de el punto de vista económico, 
el productor está en una situación 
bastante ajustada y compleja en 
donde cada vez se necesitan más 
hectáreas para poder vivir en el 
campo”.

Mejora en la productividad estuvo motivada 
por el clima y no por una mayor inversión

El productor tiene cada vez menos variables a nivel interno para ajustar, mientras 
el Estado tiene un costo estructural muy alto y poco margen de maniobra. A pe-
sar del año favorable desde el punto de vista productivo para el sector ganadero, 
desde el punto de vista económico la situación es compleja, según sostuvo Ricar-
do Reilly. 

Reilly sostuvo que cuando se anali-
za el valor de la tonelada de carne o 
incluso los valores de las haciendas, 
los precios no son malos. “El punto 
es cuando miramos hacia adentro. 
Ahí surgen problemas de todo tipo. 
Hay una guerra en donde todo el 
mundo intenta trasladar sus costos 
para que le cierren los números”. 
Para Reilly esto ocurre en la gana-
dería, pero también en la lechería 
o agricultura. “El resultado de esta 
cosecha de soja va a ser determi-
nante para la viabilidad de muchos 
agricultores en Uruguay”, ya que 
venimos de una zafra muy buena 
como la pasada, pero de dos ante-
riores con resultados muy malas. 

“Nos merecemos un análisis pro-
fundo porque el aparato productivo 
nacional tiene que tener un ajuste 
ya que todos los rubros están con 
números complicados, con muchas 
empresas cerrando en rojo”.

Para Reilly, la mejora en la producti-
vidad que se ha visto en los últimos 
años se dio como consecuencia de 
una mayor inversión, de la incorpo-
ración de nuevas tecnologías, etc. 
lo cual, a su entender, es diferente 
a cuándo solo está motivada por 
las buenas condiciones climáticas 
como ocurrió en este 2017. 

En este sentido, el representante de 
ARU sostuvo que se observa una 
caída de las áreas mejoradas, ha su-
bido el endeudamiento situándose 
en niveles de altísimo riesgo, el PBI 
agropecuario está comprometido, 
etc. A su entender, la variable cli-
mática, que no es manejable, está 
siendo determinante para obtener 
resultados productivos. 

El ex presidente de la Asociación 
Rural destacó por otro lado los bue-
nos resultados de la zafra de venta 
de reproductores, pero agregó que 
esto también se dio como conse-
cuencia de una situación muy fa-
vorable para el criador, donde nue-
vamente factores exógenos como 
el dinamismo de la exportación en 
pie, están permitiendo que el valor 
del ternero se sitúe en niveles altí-
simos. 

político muy grande. Realmente no 
tengo claro por donde puede estar 
la salida, pero hoy la variable de 
ajuste tiene que venir por el lado 
del Estado, que tiene unos costos 
desmesurados para lo que es la 
producción”. 

Reilly sostuvo que cuando se ha-
bla de la inversión extranjera, hay 
que tener en cuenta la cantidad de 
productores nacionales a los que 
les gustaría tener gran parte de los 
beneficios que tendrán otras em-
presas. “Todo esto no es casual. Por 
algo aquellos que quieren venir a 
invertir una suma considerable es-
tán pidiendo que no se les toquen 
una serie de puntos. Es un mensaje 
que debemos tomar”. 

Como positivo, el representante de 
ARU en INAC destacó que la situa-
ción a nivel internacional está dada 
para que la demanda siga fluyen-
do y con un interés muy fuerte por 
la carne uruguaya. “Nuestro país 
accede a los mejores precios de la 
tonelada de carne exportada del 
mundo. Pero vemos ejemplos como 
Paraguay, que accede a menos de 
la mitad de los mercados a los que 
ingresamos nosotros y tiene márge-
nes de rentabilidad muy superiores 
a los de Uruguay”. En este sentido 
destacó que hay competidores que 
están vendiendo un producto muy 
similar al que produce nuestro país, 
pero con costos de producción mu-
cho menores. “Esa es la realidad 
hoy en un país que es netamente 
exportador. Y eso lo redondeamos 
con un atraso cambiario que real-
mente es preocupante”, sentenció./

Por otro lado, sostuvo que “los pro-
ductores cada vez más tienen la 
necesidad de ajustar las variables 
productivas hacia adentro, pero la 
productividad hay que ayudarla con 
otros elementos como los costos”. 
Para Reilly estas variables son cada 
vez menores y el productor va ajus-
tar aquellas que le generen menor 
impacto desde el punto de vista de 
los retornos económicos. “Lamen-
tablemente, cuando uno entra en 
situación de recorte, lo que hace es 
ir hacia una ‘extensificación’ de los 
sistemas productivos, desandando 
el camino de la intensificación que 
se ha realizado en los últimos años 
en distintos grados”. 

Agregó que el gobierno se ha que-
dado sin margen de maniobra por-
que “hay un costo estructural muy 
alto y deshacerlo tiene un impacto 

“Cuando  
analizamos  
los números  
de las empre-
sas, vemos que 
los márgenes 
están ajustados 
en un año muy 
benévolo des-
de el punto de 
vista climático”

“Se observan problemas que no son 
nuevos para el sector”. Estamos en un 
país extremadamente caro a lo que se le 
suma un “atraso cambiario galopante”

“Cuando se 
habla de la 
inversión extran-
jera, hay que 
tener en cuenta 
la cantidad de 
productores 
nacionales a los 
que les gustaría 
tener gran parte 
de los beneficios 
que tendrán 
otras empresas”
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- Analizando la situación del sec-
tor agrícola en nuestro país y las 
expectativas para esta campaña 
de verano, el empresario argentino 
sostuvo que los márgenes se han 
acotado mucho para un negocio 
que tiene un alto riesgo, como lo 
es el agrícola. “Tener un negocio 
de tan poco margen, con todo lo 
que implica que no manejemos 
el precio, y que tengamos mucho 
riesgo por el clima en cuanto a los 
rendimientos, la verdad es que es 
muy apretado”. Reconoció que el 
año pasado se lograron resultados 
favorables porque la productividad 
fue muy elevada, permitiendo una 
cosecha voluminosa, pero señaló 
que este año ya comenzó con di-
ficultades tras un invierno lluvio-
so que complicó los cultivos. “La 
pérdida para el área de invierno es 
una realidad. No vamos a tener los 
rindes del año pasado. Las cebadas 
están arrojando rendimientos de 
2.600 kg/ha, cifra que hace perder 
un montón de plata”. A su enten-
der, esto provoca que el productor 
dependa de una muy buena zafra 
de cultivos de verano para “salir 
empatados”. 

En cuanto a la calidad del cultivo, el 
productor destacó que lo cosecha-
do fueron los potreros sembrados 
más temprano y que sufrieron más. 
Como consecuencia se observa un 
exceso de proteína, lo que lleva a 
que tengan que ser utilizados como 
forraje.

El negocio agrícola dejará 
una rentabilidad muy ajustada 
Para el productor argentino Guillermo Battro, presente en nuestro país desde 
hace más de 20 años, el negocio para esta zafra 2017-2018 sigue siendo muy 
apretado con una rentabilidad que rondará entre el 5 y el 7% que, considerando 
el alto riesgo que tiene el negocio, es baja. Para el empresario, en momentos en 
los cuales los precios han bajado con relación a los niveles de los últimos años, 
resulta fundamental obtener buenos resultados y hacer buenas rotaciones para 
que la agricultura sea sustentable. De todas formas, se mostró preocupado por 
los malos resultados de la campaña de invierno, lo que obligará a obtener buenas 
productividades en el verano para “empatar” los números.

En el caso del trigo las expectativas 
tampoco son buenas, con rindes 
que también serán bajos y cultivos 
que presentan problemas de ca-
lidad. “Calculo que lo que se va a 
ir cosechando de ahora en adelan-
te va a rendir un poco más, pero 
en general estimamos rindes para 
trigo y cebada de 3.000 kg/ha. La 
cebada tiene un poco más de mar-
gen porque tiene menos flete, pero 
cualquiera de los dos cultivos son 
negativos”.

Para Battro, el punto de equilibrio 
para soja y maíz está en niveles 
muy altos. “Si nos olvidamos del 
cultivo de invierno para la soja de 
primera, el punto de equilibrio ron-
da los 2.500 kg/ha mientras que 
la de segunda ronda 1.700 kg/ha, 

dependiendo de la zona y de los 
arrendamientos. Si encima hay que 
compensar lo que se perdió en el 
invierno, la soja de segunda debería 
rendir por los menos por encima de 
los 2.000 kg/ha”. 

El empresario destacó la importan-
cia de las rotaciones. “La baja de 
precios exige tener buenos rindes 
mientras que, a nivel de rotaciones, 
los campos que no tenían un perfil 
100% agrícola, debieron dejarse de 
lado. Cuando la soja subsidiaba los 
otros cultivos, se podían hacer bue-
nas rotaciones pero cuando dejó 
de ser así, esos campos quedaron 
marginales”. 

En campos como en los que Bat-
tro trabaja en los departamentos 

Para atravesar este momento com-
plejo del sector agrícola, el em-
presario argentino sostuvo que los 
productores deben estar enfocados 
en alcanzar buenos niveles de pro-
ducción, hacer buenas rotaciones y 
hacer un manejo muy minucioso, 
potrero por potrero y cultivo por 
cultivo. “Hay que mirar mucho el 
micro ambiente y ser muy eficientes 
en ese manejo, cuidando los costos, 
pero sabiendo que lo importante es 
tener producción. Si no tenemos 
rinde no tenemos margen”. A su 
entender, el productor no debe de-
jar de lado la incorporación de tec-
nología para poder acompañar esta 
necesidad de lograr buenos niveles 
de productividad. 

Por último, Battro se refirió a la si-
tuación en Argentina, donde el cli-
ma ha complicado mucho con llu-
vias intensas durante el invierno. De 
todas formas destacó que tienen 
otros rendimientos y otros costos. 
“Comparándolo con Uruguay, es 
mucha la diferencia que hay pro-
ductivamente y desde el punto de 
vista de los márgenes”. Para Battro 
el clima de negocios en Argentina 
ha cambiado y eso se ve reflejado 
en el ánimo del productor. “El go-
bierno actual ha cambiado mucho 
las cosas sacando las retenciones. 
Es otro el ambiente con relación 
a lo que se vivía hace unos años 
atrás”, aseguró./

de Río Negro, Soriano y Flores, con 
buenos suelos y rendimientos altos, 
es viable pensar en rotaciones con 
trigo, cebada, maíz y soja. Para Ba-
ttro, pensar en un trigo solo, clara-
mente no es rentable, pero si se lo 
piensa asociado a otro cultivo, los 
números mejoran. “Se debe armar 
todo un plan que permita mejorar 
la productividad en general, me-
tiéndole más nutrientes al suelo lo 
que hace la producción más susten-
table”. 

Battro destacó que el 45% de los 
campos en los que trabajan están 
bajo un sistema de producción con 
un fuerte componente de rotación, 
pero esto depende la calidad de los 
campos y de cada potrero en par-
ticular. 

“Se debe armar 
todo un plan que 
permita mejorar 
la productivi-
dad en general, 
metiéndole más 
nutrientes al sue-
lo lo que hace la 
producción más 
sustentable” 

“El gobierno actual 
en Argentina ha 
cambiado mucho 
las cosas sacando 
las retenciones.  
Es otro el ambiente 
con relación a lo 
que se vivía hace 
unos años atrás”



- MARTÍN SAN ROMÁN
Esritorio Bertc Correa & San Román
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- Repasando el comportamiento 
del negocio, Miranda recordó que 
el 2017 comenzó con una gran in-
certidumbre sobre el futuro de la 
Cuota 481. “Este año no ha sido el 
mejor para los corrales de engorde, 
fue difícil conseguir precios a futu-
ro y el valor de la reposición tam-
poco ayudó”, aseguró, pero augu-
ró un 2018 más favorable para el 
sector.

Miranda señaló que, de todas for-
mas, el año cerrará con una mayor 
cantidad de animales encerrados 
para lo que es la Cuota 481 con 
destino a la Unión Europea, donde 
se lleva colocado un volumen muy 
importante de carne procedente 
de estos animales. Para lo que son 
ganados más generales con otros 
destinos, señaló que sí se observará 
una baja. “La gente aprovechó mu-
cho este otoño e invierno donde 
hubo buena disponibilidad de pas-
turas. Por eso creo que la tecnolo-
gía de engorde a corral para des-
cargar los campos se usó poco”. 

Sobre la alternativa de nuevos mer-
cados para la carne proveniente 
de animales encerrados, Miranda 
señaló que se continúa trabajando 
para poder ingresar a Japón, aun-
que aún sin novedades. Aseguró 
que se siguen explorando otros 
destinos y productos como el caso 
de animales encerrados durante 
200 días para ingresar al merca-
do chino. “Sería un poco menos 
exigente que la Cuota 481 y con 
precios muy similares. Las exigen-
cias estarían dadas por el lado del 
peso de la carcasa y de la calidad”, 
explicó. 

En tanto, el presidente de la Mesa 
y gerente de Il Tramonto, se refirió 
a las referencias para estos anima-
les, asegurando que si bien varía en 
función de las industrias, se sitúa 
en el eje de los US$ 3,60 o incluso 
algún centavo más. 

Por otro lado, tras una encuesta 
realizada a productores dedicados 
al encierro de animales, la Mesa 

Año complejo  
para el engorde de  
animales a corral
El valor del ganado de reposición, sumado a las 
condiciones favorables este otoño e invierno, 
provocaron que este 2017 fuera un año com-
plicado para el negocio de engorde a corral. El 
presidente de la Mesa Nacional de Alimenta-
ción a Corral, Daniel Miranda, sostuvo que de 
todas formas se encerraron muchos animales 
con destino a la Cuota de carne de alta calidad 
de la Unión Europea, mientras que, para otro 
tipo de negocios, sí se observó una caída en las 
cabezas encerradas.

Nacional de Alimentación a Corral 
definió las tres grandes áreas de 
acción para este 2018 en función 
del interés de los propios produc-
tores. Miranda sostuvo que dentro 
de los principales temas se destaca 
la necesidad de unificar las nor-
mas que rigen para los encierros, 
todo lo referido al tema ambiental, 
para lo cual es importante la Guía 
sobre Buenas Prácticas reciente-
mente aprobada y todo lo que es 
promoción e investigación sobre 
los corrales de engorde. En materia 
de investigación, lo que se busca es 
mejorar aspectos que permitan ser 
más eficientes en cuanto a la pro-
ducción, sostuvo Miranda.

El presidente de la Mesa señaló que 
hasta ahora se venía haciendo foco 
en alinear las posiciones de los di-
ferentes integrantes de la cadena, y 
destacó el apoyo de todas las insti-
tuciones vinculadas al sector sobre 
este tema. “Queremos que toda 
la cadena esté integrada en esta 
Mesa”, puntualizó. /

- El operador, principal del escri-
torio Roberto Bertsch Negocios 
Rurales del departamento de 
Artigas, aseguró que los campos 
en su zona están en muy buenas 
condiciones, lo que lleva a que 
haya mucho pedido de ganado 
de todas las categorías. “Nos 
llaman de varios puntos del país 
pidiendo ganados ya sea de cría, 
vacas de invernar, ganados pre-
ñados, novillos, y por supuesto 
terneros con destino a la exporta-
ción que sigue firme, demandan-
do animales de hasta 200 kilos”. 
Si bien los ganados ya están con 
más kilos, lo que puede hacer 
prever una corrección en los pre-
cios, se avizora una demanda que 
continuará firme y con agilidad 
en los pedidos. 

El operador entiende que la cal-
ma que se viene observando en 
el mercado para el ganado gor-
do, donde la industria continúa 
proponiendo menores valores es 
normal para la época y aseguró 
que, de todas formas, aquel que 
quiere vender lo puede hacer, ya 
que la industria está comprando. 

Sobre la situación puntual en su 
zona, Bertsch sostuvo que en el 
norte la oferta de ganado gor-
do no abunda por lo que se co-
mercializa todo lo que se ofrece. 
“Hay oferta tanto de ganados de 
campo como de comida. Las co-
locaciones son fluidas y eso que-
da evidenciado en las cargas que 
se realizan todos los días”. 

El rematador se refirió también 
a la situación de los producto-
res ganaderos, asegurando que 
es difícil porque se han achicado 
mucho los márgenes, sobre todo 
en el caso de los invernadores. 
“El valor de los ganados de repo-
sición no ha bajado como lo han 

“El productor sigue 
buscando alternativas 
al negocio”
Más allá de las correcciones a la baja 
que vienen registrando las haciendas 
gordas, el mercado para la reposición 
continúa con una demanda sostenida. 
Para el rematador Roberto Bertsch, res-
ponsable del escritorio Bertsch Nego-
cios Rurales, existe interés por todas 
las categorías con una exportación en 
pie que continúa demandando terneros 
enteros de entre 150 y 200 kg.

hecho las haciendas gordas que 
vienen de un año complicado. 
De todas formas, el productor 
sigue operando y le busca alter-
nativas al negocio”. 

Los campos en Artigas están en 
excelentes condiciones, según 
sostuvo Bertsch, con lluvias que 
han favorecido el crecimiento de 
las pasturas. Si bien el escenario 
climático hacia adelante aparece 
como complicado, el operador 
señaló que, en el norte, los me-
ses de diciembre y enero habi-
tualmente son muy duros, por lo 
cual el producto está preparado. 

Bertsch expresó también que en 
el marco de una nueva venta por 
pantalla junto con la Ganadera 
Hereford se van a poder ver exce-
lentes ganados que son los que 
después hacen las diferencias en 
kilos en los campos y es una muy 
buena oportunidad para com-
prar esos ganados.  /

“En el marco 
de la Ganadera 
Hereford se van 
a poder ver exce-
lentes ganados 
que son los que 
después hacen 
las diferencias en 
kilos en los cam-
pos y es una muy 
buena oportuni-
dad para comprar 
esos ganados”.

Roberto Bertsch
- Escitorio Bertsch Negocios Rurales

“El año cerrará 
con una mayor 
cantidad de 
animales  
encerrados 
para lo que es 
la Cuota 481 
con destino  
a la Unión  
Europea”



- ECONOMÍA 
Florencia Carriquiry  / Consultora Deloitte

- La especialista sostuvo, en el mar-
co de la jornada organizada por 
FUCREA, que la economía mundial 
se está re acelerando tras un 2016 
con un desempeño “bastante me-
diocre” en muchas de las principa-
les economías del mundo. Destacó 
en este sentido la evolución favo-
rable en EEUU, la consolidación 
del crecimiento en China y una 
región que también muestra seña-
les de recuperación tras un 2016 
sumamente recesivo. 

 Las tasas de interés se manten-
drán relativamente estables, con 
una evolución lenta según las pre-
visiones de la Reserva Federal. Esto 
implicará costos de financiamien-
to bajos, tanto para los gobiernos 

Aumentan expectativas de  
crecimiento para Uruguay
En el marco de la 34ª Jornada Económica de FUCREA, la economista Florencia Carri-
quiry de la Consultora Deloitte expuso sobre Situación Actual y Perspectivas Macro-
económicas para Uruguay y el Mundo. En la oportunidad destacó un crecimiento del 
PBI del 3% para el período 2017-2018, recuperación que se da a partir de un contexto 
general más favorable para las economías emergentes. De todas formas advirtió que 
el dólar continuará bajo en 2018, en el eje de los $ 31, lo que supone importantes 
problemas de costos y de competitividad para la mayoría de los rubros. 

como para las empresas privadas. 

Sobre la situación particular de Uru-
guay, la economista destacó que el 
país ya lleva varios trimestres de re-
activación. “Después de un período 
de casi dos años de estancamiento 
que atravesamos entre mediados 
de 2014 y mediados de 2016, ve-
mos un mayor dinamismo econó-
mico. La contracara de eso es que 
estamos viendo un panorama del 
dólar muy bajo, moneda que se ha 
debilitado en el mundo y que en 
nuestro país se mantiene muy baja. 
Esto supone costos en la divisa nor-
teamericana muy elevados que pre-
sionan la rentabilidad de varios ru-
bros” como el sector agropecuario.

Para la especialista de la Consultora 

Deloitte, el año cerrará con un dólar 
a $ 29,5 al tiempo que no se prevén 
grandes cambios para 2018. De he-
cho, a su entender, la divisa nortea-
mericana apenas llegará a los $ 31 
el próximo año. “Por lo tanto,  pre-
vemos una devaluación realmen-
te muy magra lo que supone que 
vamos a seguir teniendo problemas 
de competitividad y costos en dóla-
res muy altos”. 

Carriquiry destacó también que, 
tras superar el 10% anual a inicios 
de 2016, la inflación se ha modera-
do considerablemente y las expec-
tativas de mercado están ancladas 
dentro del rango meta establecido 
por el Banco Central del Uruguay. 
Además sostuvo que, a pesar de la 
recuperación de la economía uru-
guaya, continúa habiendo impor-
tantes desequilibrios macroeconó-
micos asociados a los problemas de 
competitividad y déficit fiscal, que 
difícilmente puedan corregirse en 
la actual administración. Para Ca-
rriquiry la definición de las pautas 
salariales para 2018-2019 serán 

claves y su moderación permitiría 
la creación de nuevos puestos de 
trabajo. A su vez, de ser moderadas 
también darían lugar a un mayor 
espacio para que se dé una suba del 
tipo de cambio sin que la inflación 
se aleje del rango meta. 

La economista también señaló que 
no hay espacio para aumentar el 
gasto público. “La próxima rendi-
ción de cuentas debería ser de ‘gas-

to cero’ al tiempo que el próximo 
gobierno debería aplicar nuevas 
medidas de ajuste fiscal ya que es 
fundamental mejorar la calidad del 
gasto”.

Sin duda una mayor demanda y el 
buen desempeño de las exportacio-
nes son algunos de los factores que 
explican la mejora en la actividad 
económica. La evolución de los pre-
cios de los commodities también 
incidió ya que, si bien no se esperan 
grandes cambios hacia adelante, 
durante este 2017 se observó que 
los precios de los principales pro-
ductos que comercializa Uruguay 
tuvieron una tendencia a estabili-
zarse, mostrando incluso algunas 
señales de repunte. 

Además de los precios, lo que fue 
notoriamente favorable es el clima. 

“Tuvimos un verano 2017 excep-
cional que nos permitió lograr 
buenas cosechas y una faena vacu-
na que fue dinámica en la primera 
parte de este año. Lo que adverti-
mos es que parte de esos impulsos 
son transitorios y que difícilmente 
el clima vuelva a ser tan bueno ha-
cia 2018, por lo cual es esperable 
que las exportaciones tiendan a 
perder firmeza el año que viene”.

La inversión, en tanto, no está te-
niendo un buen desempeño, pro-
bablemente asociado a ese pano-
rama de costos domésticos altos. 
“La inversión privada está mayor-
mente estancada y si uno mira la 
inversión pública, de hecho, está 
en contracción ya que hay restric-
ciones fiscales notorias que están 
jugando en eso”, sentenció.

“Después de un 
período de casi 
dos años de es-
tancamiento que 
atravesamos entre 
mediados de 2014 
y mediados de 
2016, vemos un 
mayor dinamismo 
económico”

- POR INFOAGRO 
infoagro.com.uy





REGLAMENTO DE REMATES POR PANTALLA

Lugar y fecha. El remate se realizará en la Rural del Prado los días MMMiiiééérrrcccooollleeesss   222999

yyy   JJJuuueeevvveeesss   333000   dddeee   nnnooovvviiieeemmmbbbrrreee   dddeee   222000111777, a partir de la hora 111000:::000000 (Inicio puntual).

BANCO AGENCIA 

BROU 181-Aguada 
Itaú - Central
Santander 10-Rondeau

CUENTA 
14725

8146802 
14511806

TITULAR

Pantallas Uruguay S.A.
Pantallas Uruguay S.A.
Pantallas Uruguay S.A.

· PARTICIPAN: SOCIEDADES CRIADORES DE HEREFORD Y ESTABLECIMIENTOS GANADEROS

· REMATA Y ADMINISTRA: PANTALLA URUGUAY

· CERTIFICA: ESTUDIO 3000

· FINANCIA: BANCO ITAÚ

· AUSPICIA: ASOCIACIÓN RURAL DEL URUGUAY

333888ªªª   GGGAAANNNAAADDDEEERRRAAA   HHHEEERRREEEFFFOOORRRDDD

ACTIVIDADES A DESARROLLAR: 
Venta de ganado, proyectando una filmación 
reciente de cada lote ofertado y anexando los
datos de: propietario, lugar, procedencia,
fecha de la filmación, peso promedio,
cantidad de animales, categoría, clase, estado
corporal y reproductivo, detalles del trata-
miento nutricional, sanitario y otros. La venta
será televisada a todo el país y los
compradores podrán ofertar por teléfono.

DETALLES DE LA VENTA

FIRMAS REMATADORAS

Agrointermedio, Andrade Rodriguez Ltda., Bertsch, Correa y
San Román SRL, Campelir S.A., Daniel Silveira S.A., Escritorio
Alori y Cía., Escritorio Bergara Negocios Rurales, Escritorio Coco
Morales, Escritorio Dutra Ltda., Escritorio Jaso y Jaso, Escritorio
Miguel Angel Izmendi, Fernando de la Peña, Heber Hernán-
dez y Asoc., Jorge Strauch Neg. Rurales, José F.Jaso Neg. Rurales,
Megaagro, Otto Fernández Neg. Rurales, Ricardo Isasa y Cia.

ADMINISTRACIÓN Y PAGOS. 

La administración estará a cargo de Pantallas Uruguay S.A..
Las ventas se realizarán en dólares americanos. Los
compradores tendrán 3 días hábiles para el pago con
cheque y HASTA 5 días hábiles para el pago en efectivo,
teniendo la opción de documentar la compra a 90 días a

través de Banco Itaú. Celular Banco Itaú: 094 281 810. 

Los compradores que tomen la opción de financiar la com-pra a 90
días deberán abonar los intereses acordados con el Banco Itaú.

En el caso de los ganados vendidos con destino a la exporta-
ción, el vendedor estará sujeto a la aplicación de los impuestos
correspondientes.

Los pagos con cheques de embarques a frigorificos, se
tomarán, previa consulta y los mismos tendrán como
MAXIMO 45 días corridos de la fecha del remate.

Los vendedores cobrarán en un plazo no mayor a los 10 días
hábiles.

Los compradores podrán hacer efectivos sus pagos en las
oficinas de Pantalla Uruguay, ubicadas en la calle Plaza
Cagancha 1335, Oficina 514, Montevideo o podrán
depositar en las siguientes cuentas corrientes en U$S: 

*En caso de depositar en cualquiera de estas cuentas,
se solicita enviar el comprobante por fax a Pantalla
Uruguay al teléfono / fax 2 908 85 70 o por mail a
pantalla@pantallauruguay.com.uy

COMPRADORES.
LAS FIRMAS COMPRADORAS DEBERAN TENER, AL MO-
MENTO DE OPERAR, NUMERO DE DICOSE y todos los
datos necesarios para la confección de la guía
correspondiente.

GASTOS. Los gastos totales serán de un 5.328% +
impuestos a los vendedores y de un 5.828% + impuestos a
los compradores. Los vendedores que sean socios de la
Sociedad Criado-res de Hereford tendrán un descuento de
0.5%. Los gastos adicionales de los ganados comprados con
destino a la exportación serán a cargo del comprador.

UNIDADES DE VENTA. Las categorías de machos, terneras y
vacas para invernada, se comercializarán por kilo. En las de-
más categorias el vendedor optará por unidad o por kilo.

BASES. Las instituciones organizadoras considerarán el infor-
me de las firmas rematadoras, el vendedor y el certificador
para definir la base del precio de cada lote.

FACTURACIÓN Y ENTREGA DE LOS GANADOS. Los ganados
se entregarán una vez confirmado el pago del 100 % del
importe de la liquidación provisoria. 

Para los ganados que se venden al kilo, se liquidará el 100 %
más los gastos correspondientes sobre los kilos del catálogo y
luego de entregado los ganados se ajustarán las diferencias.

Las entregas estarán a cargo de las Firmas Rematadoras. Los
animales serán entregados hasta 10 (diez) días después de
realizado el remate del lote y cargados por la mañana. El com-
prador se hará cargo del transporte y los gastos de pesaje. 

En los ganados que se vendan al kilo, al momento de levan-
tar los mismos, el peso del catálogo podrá variar un 10% en
más o en menos. Los ganados que no se levanten en el plazo
establecido, podrán tener un aumento / descenso de peso, de
acuerdo a la época del año, el régimen alimenticio y los días
transcurridos.

El vendedor estará en condiciones de entregar su ganado al
día siguiente del evento y todos los gastos sanitarios que se
originen a esos efectos serán a cargo del mismo.

OTROS DETALLES DE PARTICIPACIÓN
RACIALES. Los lotes Hereford Puros llevarán un simbolo
identificatorio. En el caso de los lotes cruza Hereford, el
simbolo identificatorio es opcional.

CERTIFICADORES. Sr. Luis Ignacio Bordaberry, Sr. Carlos Brum,
Téc. Agrop. Diego Pesce, Ing. Agr. Juan José Arrospide, Ing.
Agr. Fernando Garcia Pintos, Sr. Rafael Cash, Dr. Pedro
Scremini, Sr. Juan Caviglia, Ing. Agr. Joaquin Cash y Téc.
Agrop. Solis Echeverria.

IDENTIFICACIÓN. Los lotes certificados serán identificados
con caravana, con leyenda “Estudio 3000”, o con caravana
de trazabilidad (SNIG). En el caso de los animales de
pedigree su identificación será su RP correspondiente.

La correcta información de la trazabilidad, depende y es ex-
clusiva responsabilidad del vendedor.

BALANZAS. Indicadas por cada Escritorio u otras autorizadas
por LATU y todas las que se acuerden entre las partes.

En caso de no existir balanza de camión cercana al recorrido
entre el vendedor y comprador, y siempre que estos estuvie-
ran de acuerdo, se podrá pesar en el establecimiento del
vendedor con un destare del 6 %.

Si el lote comprado se debiera bajar para pesar en balanza
para ganado (por no existir una balanza para camión a una
distancia razonable entre vendedor y comprador), se
bonificará al vendedor con un 1 % independiente de la
escala establecida para los destares.

DESTARE. Los camiones se destaran antes de pesar el ganado. Se
aplicará el siguiente criterio por kilómetro recorrido: de 1 a 70,
un 6% de destare; de 71 a 150, un 5% y más de 150 un 4%.

En el momento de realizar la pesada de la hacienda, se com-
pensará al vendedor, a razón de 400 gramos por kilómetro
recorrido de ida y vuelta por camión.

PESADAS. En referencia a los kilogramos a liquidar en las
ventas, los mismos serán los definitivamente entregados. Los
kilogramos anunciados en el certificado, sea por pesada en
estancia o estimados, serán indicativos. La evolución entre el
peso del certificado y el peso entregado depende entre
otros, del tiempo transcurrido entre la certificación y la
entrega, de la alimentación recibida y de la epóca del año.

PREÑEZ. El porcentaje de preñez de los vientres con
diagnóstico puede presentar una variación razonable.

INCUMPLIMIENTOS. Los lotes de ganado ofertados a venta
con las bases de precios propuestas por los organizadores,
se vendan o no, no generarán gasto alguno de organización
para el vendedor. El lote presentado a la venta con la base de
precios fijada por la parte vendedora sin considerar la base
fijada por los organizadores y que no sea vendido originará
un gasto de U$S 100 más U$S 2 por animal inspeccionado.

El lote inscripto podrá ser retirado de la venta hasta 48 horas
antes de la fecha de inspección por parte del certificador. Si
es retirado después de esa fecha o luego de inspeccionado el
vendedor deberá cubrir los gastos de U$S 100 más U$S 2
por animal inscripto.

ARBITRAJES. Funcionará una Comisión de Arbitrajes para la
interpretación y resolución de los temas necesarios, los que
se recibirán únicamente por escrito, dirigidos a Pantallas
Uruguay S.A. Plaza Cagancha 1335, Of. 514 -Mon-
tevideo. Esta Comisión estará formada por un delega-do de
la Sociedad Criadores de Hereford, otro de las firmas remata-
doras y otro de Estudio 3000. Sus resoluciones serán inapelables.

FUNCIONAMIENTO PRE OFERTA
Recuerde que para pre ofertar debe registrarse.
(Link “registrarme”) -.
La pre oferta se realiza seleccionando el lote e ingresando
los datos que le pide el sistema (usuario y contraseña).
La misma será comunicada al escritorio consignatario
y usted recibirá un correo electrónico confirmando
que su oferta ha sido correctamente ingresada.
El escritorio consignatario puede aceptar o rechazar su
oferta, lo cual se le comunicará por correo electrónico.
También se le informará si otro usuario realizó una
oferta mayor, lo que dejaría su anterior oferta sin validez,
pudiendo volver a ofertar.

Los mínimos para superar la pre oferta deben de ser de
USD 0.02 para los lotes que se venden al kg y de USD 5
para los lotes que se venden al bulto.

Las pre ofertas se deben realizar por lo menos 10 lotes
antes del lote a pre ofertar.

BENEFICIOS: Si usted compra el lote por el cual pre ofer-
tó, obtendrá un descuento de 1% en la comisión de compra.

IMPORTANTE: La pre oferta se rige por el reglamento de
Pantalla Uruguay. La pre oferta aceptada compromete a
quien la realiza de la misma forma que una oferta
aceptada en el momento del remate.
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PARTICIPANTES

LISTADO DE PARTICIPANTES

FIRMA     DIRECCION     TELEFONO   CELULAR
Agrointermedio   Juan Antonia Lavalleja 342, Treinta y Tres 445.20437   095685197 / 099685197 

Andrade Rodríguez Ltda.  19 de Abril 883, Durazno   436.23.690 / 22.469  099.362.883 

Bertsch, Correa y San Román S.R.L. Lecueder 401, Artigas   477.22.215 / 23.628 099.772.526

Uruguay 1404, Salto   473.27.900   099.731.587 / 099.633.410 

Campelir S.A.   Treinta y Tres 2036 bis, Rocha  447.20.200  099.682.472 / 099.247.728 

Daniel Silveira S.A.  Dr. Herrera 293, Melo  464.24.728 / 30.536  099.800.055 / 099.704.452 

Escritorio Alori y Cía.  Wilson Ferreira 717, Melo   464.27.557   099.800.186 / 099.639.977 

Escritorio Bergara Negocios Rurales Ana Monterroso de Lavalleja 2175, Mdeo 2401.9818 / 2401.9345  099.141.298 

Escritorio Coco Morales Joaquin Suarez 1339, Cardona   4536.9160 / 4536.9007 fax   099.536.066 / 099.536.829 

Escritorio Dutra Ltda.  Rondeau 1904, Montevideo.  2924.9010 / 2924.92.20 fax 099.681.411 / 099.611.200 

Escritorio Jaso & Jaso  Washington Beltrán 656, Minas 444.25.404 / 23.525  099.614.836 / 099.622.884 

Escritorio Miguel Angel Izmendi P. Zufriategui 1359, Treinta y Tres  445.22.706   095.308.281

Av. Artigas s/n, José Pedro Varela  445.59.476 095.308.282 

Fernando De La Peña  Ruta 12 km 343, Puente Otegui, Minas 444.22.947 / 24.343 095.028.572 / 095.028.515 / 095.540.057 

Heber Hernández y Asoc.  Dr. Domingo Catalina 257, Tacuarembó 4632.0632  094.876.543 / 094.222.187 

Jorge Strauch Neg. Rurales  Manuel Meléndez 1001, Treinta y Tres 445.22.415 / 445.24.686 099.605.386 / 099.418.164 

José F. Jaso   Negocios Rurales Artigas 1146, Salto 473.20.898  099.732.410 / 099.730.216 

Megaagro   Gral. Nariño 1907, Mdeo.   2600.1600  099.643.219 

Otto Fernández Neg.Rurales Presidente Berreta 452, Artigas  477.23.962  099.772.000 

Ricardo Isasa y Cía.  Dr. Luis A. De Herrera 711, Melo  464.22.085  099.638.980 /099.801.856

38ª Ganadera Hereford  - Teléfono de Contacto: 2336 59 47

HORARIOS POR CATEGORÍA  - 222999   yyy   333000   DDDEEE   NNNOOOVVVIIIEEEMMMBBBRRREEE

HORARIOS DE REMATE

CATEGORÍA 
MMMIIIEEERRRCCCOOOLLLEEESSS   222999

Ovinos

Terneros

Novillos 1 a 2 años

Novillos 2 a 3 años

Novillos más de 3 años

Terneros y Novillos Holando

Vacas de Invernada

JJJUUUEEEVVVEEESSS   333000

Terneras

Terneros / Terneras

Vaquillonas sin servicio 1 a 2 años

Vaquillonas sin servicio 2 a 3 años

Vientres Preñados

Vientres Entorados

Piezas de Cría

Vientres Preñados PI

Toros

HORARIOS 

10:00 - 11:15
11:15 - 14:00
14:00 - 15:10
15:10 - 16:10
16:10 - 16:30
16:30 - 16:45
16:45 ----------

10:00 - 12:30
12:30 - 13:15
13:15 - 15:00
15:00 - 15:15
15:15 - 15:45
15:45 - 16:15
16:15 - 18:50
18:50 - 19:15
19:15 ----------

CANTIDAD 

8.987

2.149

1.088

1.108

151

85

540

1.513

407

1.041

155

368

157

2.134

33

3

LOTES 

16
36
14
13
4
3

17

32
10
23
3
7
6

33
5
1

Página 3



CANALES DE CABLE 

Canales de cable que transmiten en directo desde la Rural del Prado
... y para todo el país!

- CIUDAD     - DEPARTAMENTO     - EMPRESA        - CANAL
ARTIGAS     Artigas    Cable Visión      Artigas 98 - 99
CANELONES    Canelones    Canelones TV Cable     Análogo 8 - 37 / Digital 190 -1915
CANELONES    Canelones  Cable Plus    Rural - Eventos 
SAN BAUTISTA   Canelones  San Bautista Cable Color  21 - 30 
SANTA ROSA    Canelones  Santa Rosa  Cable Color  11 - 23 
FRAILE MUERTO   Cerro Largo  Fraile Muerto TV Cable  10 - 16 
ISIDORO NOBLIA  Cerro Largo Video Cable Isidoro Noblia  18 - 26 
LAGO MERIN    Cerro Largo  TV Cable Lago Merin   25 - 26 
MELO     Cerro Largo  Melo TV Cable   3 - 14 
TUPAMBAE    Cerro Largo  Video Cable Tupambae 14 - 28 
COLONIA    Colonia  Del Faro TV cable   54 - 59 
OMBUES DE LAVALLE  Colonia  Tv Cable Ombúes   14 -32 
TARARIRAS   Colonia  Tv Cable Tarariras   11 - 26 
EL CARMEN    Durazno  Cable Color Carmen   Ev 1 - Ev 2 BLAN-
QUILLO    Durazno  TV Cable Blanquillo   3 - Eventos 
CAPILLA DEL SAUCE   Durazno  Mario Dámaso González  2 - 3 
DURAZNO    Durazno  Yí Visión TV Cable   60 - 61 
LA PALOMA    Durazno  Tv Cable La Paloma   3 - Eventos 
SARANDI DEL YÍ   Durazno CATV Sarandí del Yí   11 - 38 
TRINIDAD    Flores   Trinidad Video Cable   1001 - 1003 
FLORIDA    Florida  Florida Televisora Color  28 - 69 / 172 D - 173 D
J.B.ORDONEZ y NICO PEREZ  Lavalleja  Cable Visión Batlle y Ordoñez Ev 1 - Ev Rural 
JOSE PEDRO VARELA / PIRARAJA Lavalleja  Delta Microvisión J.P.Varela  21 - 30 
MARISCALA    Lavalleja  Mundo Cable Visión   5 - 34 
MINAS    Lavalleja  Minas Cable Visión   11 - 14 
PIRÁPOLIS / PAN DE AZUCAR Maldonado  Video Cable Oeste   74 - 75 
PUNTA DEL ESTE / MALDONADO Maldonado  Punta Cable    Ev 1 - Ev 3 
SAN CARLOS    Maldonado  San Carlos Cable Satelital  Ev 1 - Ev 3
MONTEVIDEO     Montevideo Nuevo Siglo    Ev 1 - Ev 2
MONTEVIDEO     Montevideo Montecable    Ev 1 - Ev 3 PAYSANDU   

Paysandú  Telecable Paysandú   14 - 67 
YOUNG   Río Negro TV Cable Young   27 - 45 
RIVERA    Rivera   Video Cable Rivera   71 - 106
18 DE JULIO    Rocha   18 de julio Cable Color  3 - 19
BARRA DEL CHUY   Rocha Barra del Chuy  Cable Color    3 - 19
CEBOLLATI    Rocha   Video Cable Cebollati  73 - 29
CHUY     Rocha   Chuy Cable Color   3 - 19
PUNTA DEL DIABLO   Rocha  Punta del Diablo Cable Color 3 - 19
ROCHA    Rocha  Rocha Cable Color  98 - 99 
SAN LUIS   Rocha   San Luis Cable Color   3 - 19
SALTO    Salto   Cable Visión Salto   850 - 905
TERMAS DE ARAPEY   Salto  Video Cable Termas de Arapey 18 - 19
TERMAS DEL DAYMAN  Salto   Video Cable Termas del Dayman 850 - 905
ECILDA PAULLIER   San José  Webel SRL    29 - 30 
SAN JOSE    San José  Consorcio Cable Color  182 - 207
VILLA RODRIGUEZ   San José Webel  SRL    29 - 30
MERCEDES    Soriano  Tele Cable Mercedes   74 - 97
ACHAR    Tacuarembó  Electro Tony    2 - 3
CURTINA    Tacuarembó  Electro Tony    2 - 3 
SAN GREGORIO DE POLANCO Tacuarembó CATV     28 - 29
TACUAREMBÓ   Tacuarembó  Cabledosmil Tacuarembó  26 - 27
VILLA ANSINA   Tacuarembó  Cable Visión Ansina  27 - 29
CERRO CHATO   Treinta y Tres Tv Cable Cerro Chato    20 - Eventos
JOSE E. MARTINEZ   Treinta y Tres TV Cable Charqueada  9 - 18
SANTA CLARA DEL OLIMAR  Treinta y Tres Olimar Tv Cable    10 - 24 TRE-
INTA Y TRES  Treinta y Tres  Cable Visión Treinta y Tres  49 - 99
VILLA VERGARA   Treinta y Tres Cable Visión Vergara   9 -18
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DISTANCIAS EN KMS. ENTRE CUIDADES DE URUGUAY

Distancia en Kms. 
(Vía terrestre)                                 
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Artigas 555 611 418 503 435 392 435 711 601 325 748 183 671 207 580 211 503 459

Canelones 555 145 137 52 268 378 237 131 46 332 155 455 220 450 47 344 382 151

Colonia 611 145 218 178 207 507 176 276 177 286 301 549 360 404 108 429 427 176

Durazno 418 137 218 85 201 418 170 273 183 229 298 318 363 348 136 207 424 41

Florida 503 52 178 85 286 329 255 184 98 318 209 403 274 437 88 292 335 126

Fray Bentos 435 268 207 201 286 622 31 395 309 110 422 452 483 228 220 341 546 160

Melo 392 378 507 418 329 622 590 276 387 435 325 262 285 428 407 204 113 460

Mercedes 435 237 176 170 255 31 590 363 278 110 391 452 452 228 189 341 514 129

Minas 711 131 276 273 184 395 276 363 122 564 75 604 132 582 182 484 164 276

Montevideo 601 46 177 183 98 309 387 278 122 378 134 501 210 496 93 390 286 188

Paysandú 325 332 286 229 318 110 435 110 564 378 487 342 553 118 285 231 614 190

Maldonado 748 155 301 298 209 422 325 391 75 134 487 572 85 605 202 509 212 301

Rivera 183 455 549 318 403 452 262 452 604 501 342 572 541 335 473 111 373 259

Rocha 671 220 360 363 274 483 285 452 132 210 553 85 541 672 272 490 172 366

Salto 207 450 404 348 437 228 428 228 582 496 118 605 335 672 403 224 534 309

San José 580 47 108 136 88 220 407 189 182 93 285 202 473 272 403 353 327 95

Tacuarembó 211 344 429 207 292 341 204 341 484 390 231 509 111 490 224 353 320 248

Treinta y Tres 503 382 427 424 335 546 113 514 164 286 614 212 373 172 534 327 320 427

Trinidad 459 151 176 41 126 160 460 129 276 188 190 301 259 366 309 95 248 427

Distancias en Kms. entre ciudades de Uruguay

Con Pantalla Uruguay el vndedor cobra al contado,
sin costo financiero.

Consúltenos al 2 908 84 80 o en nuestros
escritorios participantes.
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Tabla de carga de vacunos y lanares

Novillos gordos  1.040 Kg / mt. jaula

Vacas gordas  950 Kg / mt. jaula 

Kilos Cantidad
400 / 420 2,4
380 / 400 2,5
360 / 380 2,6
340 / 360 2,7
320 / 340 2,8
300 / 320 2,9
280 / 300 3,1
260 / 280 3,3
240 / 260 3,5
220 / 240 3,7
200 / 220 4,0
180 / 200 4,3
140 / 150 4,7
120 / 130 5
100 / 110 5,4

90 6

Ganado de campo

Ganado en balanza de Frigorífico

Tabla de Carga de Vacunos

Vea datos, fotos
 y video 

de este remate en:

www.pantallauruguay.com.uy

www.estudio3000.com

Kilos Esquil. M / Lana Lanudos
50 a 60 18 17 15
45 a 50 19 18 16
40 a 45 20 19 17
35 a 40 21 20 18
30 a 35 22 21 19
25 a 30 24 23 21
20 a 25 25 24 22
15 a 20 26 25 23

Tabla de Carga de Lanares

Nota

Valores aproximados por metro de
jaula a tener en cuenta como

referencia al momento del embarque.

TABLA DE CARGA DE VACUNOS Y LANARES

Distancia en Kms. 
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.  A
rt

ig
as

 C
an

el
on

es

 C
ol

on
ia

 D
ur

az
no

 F
lo

rid
a

 F
ra

y 
Be

nt
os

 M
el

o

 M
er

ce
de

s

 M
in

as

 M
on

te
vi

de
o

 P
ay

sa
nd

ú

 M
al

do
na

do

 R
iv

er
a

 R
oc

ha

 S
al

to

 S
an

 Jo
sé

 T
ac

ua
re

m
bó

 T
re

in
ta

 y
 T

re
s

 T
rin

id
ad

Artigas 555 611 418 503 435 392 435 711 601 325 748 183 671 207 580 211 503 459

Canelones 555 145 137 52 268 378 237 131 46 332 155 455 220 450 47 344 382 151

Colonia 611 145 218 178 207 507 176 276 177 286 301 549 360 404 108 429 427 176

Durazno 418 137 218 85 201 418 170 273 183 229 298 318 363 348 136 207 424 41

Florida 503 52 178 85 286 329 255 184 98 318 209 403 274 437 88 292 335 126

Fray Bentos 435 268 207 201 286 622 31 395 309 110 422 452 483 228 220 341 546 160

Melo 392 378 507 418 329 622 590 276 387 435 325 262 285 428 407 204 113 460

Mercedes 435 237 176 170 255 31 590 363 278 110 391 452 452 228 189 341 514 129

Minas 711 131 276 273 184 395 276 363 122 564 75 604 132 582 182 484 164 276

Montevideo 601 46 177 183 98 309 387 278 122 378 134 501 210 496 93 390 286 188

Paysandú 325 332 286 229 318 110 435 110 564 378 487 342 553 118 285 231 614 190

Maldonado 748 155 301 298 209 422 325 391 75 134 487 572 85 605 202 509 212 301

Rivera 183 455 549 318 403 452 262 452 604 501 342 572 541 335 473 111 373 259

Rocha 671 220 360 363 274 483 285 452 132 210 553 85 541 672 272 490 172 366

Salto 207 450 404 348 437 228 428 228 582 496 118 605 335 672 403 224 534 309

San José 580 47 108 136 88 220 407 189 182 93 285 202 473 272 403 353 327 95

Tacuarembó 211 344 429 207 292 341 204 341 484 390 231 509 111 490 224 353 320 248

Treinta y Tres 503 382 427 424 335 546 113 514 164 286 614 212 373 172 534 327 320 427

Trinidad 459 151 176 41 126 160 460 129 276 188 190 301 259 366 309 95 248 427

Distancias en Kms. entre ciudades de Uruguay

Con Pantalla Uruguay el vendedor cobra al contado,
sin costo financiero.

Consúltenos al 2 908 84 80 o en nuestros
escritorios participantes.
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TABLA DE CARGA DE LANARES

NOTA: Valores aproximados por metro de
jaula a tener en cuenta como referencia al
momento del embarque.

VEA DATOS, FOTOS Y VIDEO DE ESTE REMATE EN:

www.pantallauruguay.com.uy

www.estudio3000.com

Con Pantalla Uruguay el vendedor cobra al contado,  sin costo financiero. 

Consúltenos al  2908 84 80 o en nuestros escritorios participantes.
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Remate por Pantalla:   ORDEN DE VENTAS

Siga todo el desarrollo del remate, en directo por Internet:

www.pantallauruguay.com.uy   -   www.estudio3000.com

38ª Ganadera Hereford
Rural del Prado

Hora: 10:00
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso

1 15568 OLARREAGA HNOS. BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 803 18
2 15569 OLARREAGA HNOS. BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 849 17
3 15564 OLARREAGA HNOS. BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 926 29
4 15567 OLARREAGA HNOS. BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 284 39
5 15565 OLARREAGA HNOS. BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 814 35
6 15572 OLARREAGA HNOS. BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 506 35
7 15571 OLARREAGA HNOS. BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 369 37
8 15570 OLARREAGA HNOS. BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 812 38
9 15566 OLARREAGA HNOS. BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 288 34
10 15573 NÉSTOR ROBAINA OTTO FERNANDEZ 107 32
11 15574 NÉSTOR ROBAINA OTTO FERNANDEZ 249 27
12 15501 DONDO PANIZZA HNOS. OTTO FERNANDEZ 198 40
13 14439 VÍCTOR GONZÁLEZ RICARDO ISASA Y CIA. 191 57
14 15502 CABAÑA MARÍA ISABEL OTTO FERNANDEZ 1.440 38
15 15575 NÉSTOR ROBAINA OTTO FERNANDEZ 1.094 42
16 14438 VÍCTOR GONZÁLEZ RICARDO ISASA Y CIA. 57 60

  Ovinos Lotes: 16

Miércoles 29 de Noviembre del 2017 

Hora: 11:15
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso

17 24403 CAÑADA GRANDE FERNANDO DE LA PEÑA 35 123
18 24651 CAMP NOU CAMPELIR S.A. 31 142
19 24432 ESTANCIA SARANDÍ BERGARA NEGOCIOS RURALES 50 155
20 24256 SUC. de RAÚL PANIZZA BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 371 156
21 24307 LA LAGUNA S.G. JASO Y  JASO 90 173
22 24405 LOS PINOS JORGE STRAUCH 148 170
23 23274 LAURO DA SILVA ESCRITORIO ALORI Y CIA. S.R.L. 46 162
24 23747 ETCHEGARAY CARVALLIDO y OTROS FERNANDO DE LA PEÑA 32 181
25 24410 ROBERTO DO SANTOS JORGE STRAUCH 71 188
26 24407 LUIS EGUREN JORGE STRAUCH 51 180
27 24408 MABEL COLLAZO y HÉCTOR BUSTAMANTE JORGE STRAUCH 74 174
28 24434 ESTANCIA SARANDÍ BERGARA NEGOCIOS RURALES 60 186
29 24416 LA CAÑADA AGROINTERMEDIO 49 180
30 24743 FERNANDO CAL JASO Y  JASO 40 182
31 24481 NÉSTOR ROBAINA OTTO FERNANDEZ 34 176
32 24490 DONDO PANIZZA HNOS. BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 64 206
33 24655 ESTANCIA "MARÍA CELIA" S.A.R.L. ESCRITORIO DUTRA LTDA. 35 205
34 24707 EL AMANECER S.G. DANIEL SILVEIRA S.A. 99 200
35 24319 DON PASCACIO CAMPELIR S.A. 38 195
36 24701 EL TIMBÓ BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 65 200

  Terneros Lotes:  36
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37 23624 CARLOS RYDSTROM FERNANDO DE LA PEÑA 103 220
38 24660 JOSÉ RODRÍGUEZ JASO Y  JASO 57 215
39 23733 TERESA TORRES ESCRITORIO ALORI Y CIA. S.R.L. 30 219
40 24433 ESTANCIA SARANDÍ BERGARA NEGOCIOS RURALES 30 206
41 24447 PAULINO MELLO ESCRITORIO COCO MORALES 44 227
42 24251 AURELIO NOBOA MEGAAGRO 90 230
43 24745 LAURA SALENÇON FERNANDO DE LA PEÑA 36 232
44 24326 BAUTISTA LEITES BERGARA NEGOCIOS RURALES 36 238
45 24435 ESTANCIA SARANDÍ BERGARA NEGOCIOS RURALES 32 255
46 23264 AGROPECUARIA BELLUNO DANIEL SILVEIRA S.A. 50 255
47 24654 RAÚL AMARAL CAMPELIR S.A. 44 275
48 23749 ALEJANDRO BACCINO FERNANDO DE LA PEÑA 18 155
49 23267 SANTA AMELIA S.G. OTTO FERNANDEZ 24 176
50 24418 EL TROTE S.R.L. DANIEL SILVEIRA S.A. 26 177
51 24304 EL PAJONAL JASO Y  JASO 22 255
52 24309 MARTÍN OLMEDO JASO Y  JASO 24 245

Hora: 14:00
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso

53 24401 JOSÉ PEDRO LOPEPE FERNANDO DE LA PEÑA 92 195
54 23743 AIGUÁ FARMS S.A.R.L. JASO Y  JASO 168 205
55 24704 SILVIO SCRANCH DANIEL SILVEIRA S.A. 368 224
56 24496 NÉSTOR y LUIS GONZÁLEZ OTTO FERNANDEZ 60 211
57 24255 SUC. de RAÚL PANIZZA BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 69 203
58 24731 MARISA VALADÁN JASO Y  JASO 41 240
59 23262 MINUANO DANIEL SILVEIRA S.A. 44 248
60 23738 RAFAEL ARROSPIDE JASO Y  JASO 44 278
61 24489 LUISA MEIRELLES ESCRITORIO DUTRA LTDA. 56 273
62 24478 NÉSTOR ROBAINA OTTO FERNANDEZ 23 265
63 24497 NÉSTOR y LUIS GONZÁLEZ OTTO FERNANDEZ 30 297
64 24253 LUIS AMBROSONI BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 55 355
65 24279 DOLORES URCHIPIA ESCRITORIO COCO MORALES 23 440
66 24748 JUAN ISASA JASO Y  JASO 15 330

  Novillos de 1 a 2 años Lotes: 14

Hora: 15:10
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso

67 24702 SILVIO SCRANCH DANIEL SILVEIRA S.A. 552 285
68 23263 MINUANO DANIEL SILVEIRA S.A. 40 298
69 24488 ARIEL PERUCHENA BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 124 328
70 24335 CARLOS O´NEILL ESCRITORIO COCO MORALES 31 320
71 24703 SILVIO SCRANCH DANIEL SILVEIRA S.A. 30 345
72 23736 TERESA TORRES ESCRITORIO ALORI Y CIA. S.R.L. 71 340
73 24498 Ma. JOSÉ ALVEZ OTTO FERNANDEZ 40 336
74 24486 ARIEL PERUCHENA BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 73 411
75 23744 GUSTAVO y GONZALO  PERDOMO JASO Y  JASO 30 410
76 24479 NÉSTOR ROBAINA OTTO FERNANDEZ 28 410
77 24250 JUAN LUIS MARTÍNEZ HEBER HERNANDEZ Y ASOC. 35 427
78 24487 ARIEL PERUCHENA BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 35 489
79 24750 FÁTIMA y ALEJANDRO HERNÁNDEZ JASO Y  JASO 19 430

  Novillos de 2 a 3 años Lotes: 13

Vea datos, fotos y video de cada lote en

www.pantallauruguay.com.uy   -   www.estudio3000.com
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Con Pantalla Uruguay...
el vendedor cobra al contado, sin costo financiero.

Consúltenos al 2 908 84 80
o en nuestros escritorios participantes.

Hora: 16:10
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso

80 24499 Ma. JOSÉ ALVEZ OTTO FERNANDEZ 40 385
81 23623 BERTA MARTÍNEZ FERNANDO DE LA PEÑA 24 443
82 23735 TERESA TORRES ESCRITORIO ALORI Y CIA. S.R.L. 52 452
83 24413 MAGALDI ALVARIZA ESC. MIGUEL ANGEL IZMENDI 35 485

  Novillos más de 3 años Lotes: 4

  Hora: 16:30
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso

84 24321 ABEL CARDOZO CAMPELIR S.A. 24 150
85 24448 SERGIO RISSO ESCRITORIO COCO MORALES 30 305
86 24450 GABRIEL UMPIERREZ ESCRITORIO COCO MORALES 31 330

  Terneros y Novillos Holando Lotes: 3

Hora: 16:45
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso

87 24252 LA RINCONADA BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 38 340
88 24322 TAVINUR S.A. CAMPELIR S.A. 31 390
89 24738 LOS TALAS JASO Y  JASO 40 380
90 24740 LOS TALAS JASO Y  JASO 40 370
91 24449 ALBA SUAREZ ESCRITORIO COCO MORALES 22 380
92 24653 ALFONSO ARRARTE CAMPELIR S.A. 41 410
93 24334 FERNANDO NOTEJANE y OTROS MEGAAGRO 36 425
94 23260 DON ESTEBAN S.G. ESCRITORIO DUTRA LTDA. 37 404
95 24739 LOS TALAS JASO Y  JASO 40 420
96 23200 MAURICIO GARCÍA JASO Y  JASO 20 410
97 24406 RAMÓN VICENTINO JORGE STRAUCH 29 430
98 23266 JORGE BADO SOARES DE LIMA BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 35 425
99 24480 NÉSTOR ROBAINA OTTO FERNANDEZ 21 425

100 24744 FERNANDO CAL JASO Y  JASO 30 426
101 24737 CECILIA BLANCO JASO Y  JASO 24 456
102 24736 CECILIA BLANCO JASO Y  JASO 30 465
103 23746 LEANDRO GUELVENZU JASO Y  JASO 26 438

  Vacas de Invernada Lotes: 17

Hora: 10:00
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso
104 24402 CAÑADA GRANDE FERNANDO DE LA PEÑA 31 113
105 24492 ELSA B. BURUTARÁN MEGAAGRO 40 152
106 23269 NILO DA ROSA e HIJOS S.C. DANIEL SILVEIRA S.A. 60 145
107 24306 LA LAGUNA S.G. JASO Y  JASO 90 170
108 24301 DREIZEHN S.R.L. JASO Y  JASO 30 165
109 24308 MARTÍN OLMEDO JASO Y  JASO 30 165
110 23750 SAN FRANCISCO FERNANDO DE LA PEÑA 42 175

  Terneras Lotes: 32

Jueves 30 de Noviembre del 2017
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111 24409 LORENZO MORENO JORGE STRAUCH 50 178
112 24733 ESTABLECIMIENTO MARMARAJÁ FERNANDO DE LA PEÑA 45 175
113 23275 JOSÉ CARLOS PEREIRA ESCRITORIO ALORI Y CIA. S.R.L. 33 175
114 23741 INÉS CASTIGLIONI JASO Y  JASO 72 197
115 23199 MAURICIO GARCÍA JASO Y  JASO 55 179
116 23730 ENRIQUE MORANDO JASO Y  JASO 30 198
117 24323 FEDERICO GUASP CAMPELIR S.A. 60 195
118 24411 JORGE DELGADO ESC. MIGUEL ANGEL IZMENDI 30 197
119 24327 RAMÓN ELIZALDE BERGARA NEGOCIOS RURALES 48 185
120 23625 CARLOS RYDSTROM FERNANDO DE LA PEÑA 57 215
121 23732 BRISAS DEL LORENCITA JASO Y  JASO 65 210
122 23742 ROBERT PERAZA JASO Y  JASO 32 208
123 24484 NÉSTOR ROBAINA OTTO FERNANDEZ 40 206
124 23731 ESTANCIA MARISCALA ESC. MIGUEL ANGEL IZMENDI 80 218
125 24445 EAST LAND MEGAAGRO 130 241
126 23739 INÉS CASTIGLIONI JASO Y  JASO 65 245
127 23740 INÉS CASTIGLIONI JASO Y  JASO 65 243
128 24302 LAS TRANQUERAS JASO Y  JASO 30 235
129 24656 RUBEN FERNÁNDEZ CAMPELIR S.A. 48 230
130 24657 RUBEN FERNÁNDEZ CAMPELIR S.A. 40 235
131 24313 MARCELO PERILLO ESCRITORIO DUTRA LTDA. 36 255
132 24652 CAMP NOU CAMPELIR S.A. 10 125
133 24320 EDUARDO GONZALEZ CAMPELIR S.A. 24 165
134 24329 JUAN R. PERDOMO ESCRITORIO DUTRA LTDA. 25 167
135 23271 MIGUEL ANGEL DE SOUZA DANIEL SILVEIRA S.A. 20 221

Hora: 12:30
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso
136 24741 PIRANGA SOC. AGROP. JASO Y  JASO 37 134
137 24351 ISABELINO CARDOZO ESCRITORIO COCO MORALES 72 153
138 23261 MINUANO DANIEL SILVEIRA S.A. 30 136
139 24711 RODEO COLORADO ESCRITORIO ALORI Y CIA. S.R.L. 37 160
140 24438 JESÚS BENTANCOR FERNANDO DE LA PEÑA 39 185
141 24446 EL OMBÚ MEGAAGRO 82 170
142 24333 FERNANDO NOTEJANE y OTROS MEGAAGRO 30 198
143 24336 CARLOS O´NEILL ESCRITORIO COCO MORALES 36 186
144 23270 KASSANDRA GAMIO DANIEL SILVEIRA S.A. 23 150
145 23273 JUAN LUIS de SOUZA DANIEL SILVEIRA S.A. 21 170

  Terneros / Terneras Lotes: 10

Vea datos, fotos y video de cada lote en

www.pantallauruguay.com.uy   -   www.estudio3000.com
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Próximo Remate:
  187ª Pantalla Uruguay
 21 de diciembre de 2017

Rural del Prado

Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso
146 24662 JOSÉ RODRÍGUEZ JASO Y  JASO 62 215
147 24705 SUCRS. VICENTE SOUZA DANIEL SILVEIRA S.A. 60 225
148 24706 SUCRS. VICENTE SOUZA DANIEL SILVEIRA S.A. 60 205
149 23737 RAFAEL ARROSPIDE JASO Y  JASO 25 235
150 24730 MARISA VALADÁN JASO Y  JASO 40 234
151 24440 ALVARO COSTA NATER ESCRITORIO DUTRA LTDA. 25 228
152 24337 SEBASTIÁN GONZALEZ BERGARA NEGOCIOS RURALES 43 230
153 24712 SUCRS. WALBERTO GONZÁLEZ DANIEL SILVEIRA S.A. 53 232
154 23268 FERNANDO LÓPEZ HEBER HERNANDEZ Y ASOC. 43 235
155 24332 SANTA ANGELA MEGAAGRO 57 235
156 24412 OMAR MALVAREZ JORGE STRAUCH 59 254
157 24742 ESTANCIA MANDUCA JASO Y  JASO 32 275
158 24415 GASTÓN CODURI FERNANDO DE LA PEÑA 33 264
159 24436 LOS CHARABONES S.G. ESCRITORIO DUTRA LTDA. 29 267
160 24710 JUAN ALBERTO BERNECHE DANIEL SILVEIRA S.A. 40 271
161 24749 GRACIELA e HILMA BUENO JASO Y  JASO 24 263
162 24303 SELENE IRIARTE JASO Y  JASO 23 275
163 24276 GRAN PEDRO S.A. MEGAAGRO 135 316
164 24439 ARROYO MALO MEGAAGRO 55 315
165 24500 Mª JOSEFINA RIANI CONTI ESCRITORIO DUTRA LTDA. 36 320
166 24485 NÉSTOR ROBAINA OTTO FERNANDEZ 22 322
167 24727 JORGE BARBOZA JASO Y  JASO 20 350
168 24661 JOSÉ RODRÍGUEZ JASO Y  JASO 65 335

  Vaquillonas sin Servicio 1 a 2 años   Hora: 13:15 Lotes:  23

Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso
169 24328 EL INFIERNILLO ESCRITORIO DUTRA LTDA. 80 208
170 24277 GRAN PEDRO S.A. MEGAAGRO 42 311
171 24414 GUILLERMO ROVIRA MEGAAGRO 33 301

  Vaquillonas sin Servicio 2 a 3 años   Hora: 15:00 Lotes: 3

Hora: 15:15
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso
172 24281 MIGUEL ARTÍA ESCRITORIO DUTRA LTDA. 86 440
173 24330 HORACIO GONZÁLEZ ESCRITORIO DUTRA LTDA. 54 440
174 24477 CAMILO MÁRMOL BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 40 492
175 24491 ALEJANDRO NOBOA MEGAAGRO 70 416
176 24483 NÉSTOR ROBAINA OTTO FERNANDEZ 40 437
177 24663 LOS BUQUES S.A. JASO Y  JASO 20 430
178 24249 LATINBERG S.A. HEBER HERNANDEZ Y ASOC. 58 328

  Vientres preñados Lotes: 7

Hora: 15:45
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso
179 24495 NÉSTOR y LUIS GONZÁLEZ OTTO FERNANDEZ 34 436
180 24417 EL TROTE S.R.L. DANIEL SILVEIRA S.A. 29 385
181 24728 BENTANCOR HERMANOS JASO Y  JASO 22 400
182 23734 TERESA TORRES ESCRITORIO ALORI Y CIA. S.R.L. 26 380

  Vientres entorados Lotes: 6
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183 23272 JUAN LUIS de SOUZA DANIEL SILVEIRA S.A. 30 360
184 24314 OLMEDO PEREZ JASO Y  JASO 16 295

Siga todo el desarrollo del remate, en directo por Internet:

www.pantallauruguay.com.uy   -   www.estudio3000.com

Hora: 16:15
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso
185 23197 ESTABLECIMIENTO LA RAQUEL FERNANDO DE LA PEÑA 50 486
186 24476 CAMILO MÁRMOL BERTSCH, CORREA Y SAN ROMAN 120 440
187 24482 NÉSTOR ROBAINA OTTO FERNANDEZ 42 474
188 24493 CEFERINO MOTTA y OTROS MEGAAGRO 50 436
189 24735 ESTABLECIMIENTO MARMARAJÁ FERNANDO DE LA PEÑA 20 380
190 23198 ESTABLECIMIENTO LA RAQUEL FERNANDO DE LA PEÑA 42 385
191 24494 PEREIRA HORS OTTO FERNANDEZ 66 388
192 24315 OLMEDO PEREZ JASO Y  JASO 64 390
193 24316 OLMEDO PEREZ JASO Y  JASO 64 420
194 24317 OLMEDO PEREZ JASO Y  JASO 64 410
195 24318 OLMEDO PEREZ JASO Y  JASO 64 420
196 24732 RUBEN MARTÍNEZ JASO Y  JASO 148 416
197 23265 MIGUEL y GABRIELA MACELLARO ESCRITORIO DUTRA LTDA. 68 410
198 24708 EL CAMPITO ESCRITORIO ALORI Y CIA. S.R.L. 88 370
199 24709 EL CAMPITO ESCRITORIO ALORI Y CIA. S.R.L. 92 365
200 23748 ESTANCIA EL SOLDADO FERNANDO DE LA PEÑA 120 363
201 24324 JORGE ZUASNABAR CAMPELIR S.A. 40 400
202 24305 LA LAGUNA S.G. JASO Y  JASO 120 400
203 24312 LA LAGUNA S.G. JASO Y  JASO 112 375
204 24311 LA LAGUNA S.G. JASO Y  JASO 120 370
205 24404 CAÑADA GRANDE FERNANDO DE LA PEÑA 40 390
206 24746 BETTINA BOLLINI FERNANDO DE LA PEÑA 28 400
207 24734 ESTABLECIMIENTO MARMARAJÁ FERNANDO DE LA PEÑA 52 385
208 23745 LEANDRO GUELVENZU JASO Y  JASO 40 426
209 24278 AGUSTÍN TAFERNABERY MEGAAGRO 102 330
210 24310 GERARDO GARCÍA JASO Y  JASO 38 360
211 24729 FOLIADOSO y ARAYA JASO Y  JASO 48 373
212 24658 JORGE ZUASNABAR CAMPELIR S.A. 24 350
213 24659 MANUEL RAMÓN CAMPELIR S.A. 58 360
214 24325 SUC. LUIS FAJARDO CAMPELIR S.A. 32 340
215 24254 RICARDO BERGUTZ OTTO FERNANDEZ 62 377
216 24437 JESÚS BENTANCOR FERNANDO DE LA PEÑA 26 322
217 24747 JUAN ISASA JASO Y  JASO 30 330

  Piezas de cría Lotes: 33

Hora: 18:50
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso
218 24441 JAMES THOMPSON FERNANDO DE LA PEÑA 6 555
219 24442 JAMES THOMPSON FERNANDO DE LA PEÑA 6 485
220 24443 JAMES THOMPSON FERNANDO DE LA PEÑA 6 470
221 24444 JAMES THOMPSON FERNANDO DE LA PEÑA 6 435
222 24726 JORGE BARBOZA JASO Y  JASO 9 566

  Vientres preñados PI Lotes: 5

Hora: 19:15
Orden Cert. Propietario Escritorio Cant. Peso
223 24331 HORACIO GONZÁLEZ ESCRITORIO DUTRA LTDA. 3 604

  Toros Lotes: 1






























































